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Rabaty, premie 
i  zwroty towarów 
– w podatku dochodowym 
i rachunkowości

W trakcie prowadzonej działalności gospodarczej sprzedawcy często udzielają rabatów, przyznają 
premie i przyjmują zwroty towarów. Skutkuje to koniecznością dokonania przez nich korekty przycho-
dów. Konsekwencje takich działań dotyczą również nabywców, a dokładniej mówiąc – ich kosztów 
uzyskania przychodów.

1. Rabaty
Sprzedawcy towarów i usług często udzielają różnego rodzaju rabatów (w tym bonifikat i skont). Udzie-

lanie rabatów polega najczęściej na (procentowym lub kwotowym) obniżeniu ceny za sprzedawany towar 
czy usługę. Są to tzw. rabaty pieniężne (istnieją również tzw. rabaty towarowe/naturalne – zob. punkt 1.8. 
Rabaty towarowe).

Istnieje wiele rodzajów rabatów. Do najczęściej spotykanych należą bonifikaty, upusty, uznane reklama-
cje i skonta. I tak:
■ bonifikata to obniżka ceny, przyznawana po dokonaniu transakcji, najczęściej jako zachęta do zwięk-

szania zakupów lub forma rekompensaty z powodu gorszej jakości towaru,
■ upust polega na obniżeniu ceny dla zachęcenia do kupna, stosowany najczęściej wobec stałych klientów 

lub odbiorców hurtowych,
■ uznana reklamacja oznacza obniżenie ceny z powodu uprawnień nabywcy z tytułu gwarancji lub rę-

kojmi,
■ skonto jest procentowym obniżeniem ceny za natychmiastową zapłatę lub zapłatę przed ustalonym ter-

minem albo zapłatę gotówkową za towar objęty sprzedażą kredytową lub ratalną.
Rabaty, co do zasady, wpływają na przychody sprzedawców (obniżają te przychody – zob. punkt 1.1. Ra-

baty a przychody sprzedawców) oraz koszty uzyskania przychodów nabywców (obniżają te koszty – zob. 
punkt 1.3. Rabaty a koszty uzyskania przychodów nabywców). Niekiedy jednak udzielane rabaty gene-
rują u otrzymujących je osób przychody podlegające opodatkowaniu podatkiem dochodowym (zob. punkt 
1.6. Przychody z tytułu otrzymania rabatu), zaś u przyznających je sprzedawców – koszty uzyskania 
przychodów (zob. punkt 1.7. Rabaty pośrednie).

1.1. Rabaty a przychody sprzedawców
Za przychód z działalności gospodarczej uważa się kwoty należne, choćby nie zostały faktycznie otrzy-

mane, po wyłączeniu wartości, między innymi, udzielonych bonifikat i skont (art. 14 ust. 1 ustawy o PIT). 
Ta sama zasada wynika z art. 12 ust. 3 ustawy o CIT.

Należy przy tym wskazać, że udzielane rabaty dzielą się na rabaty transakcyjne (udzielone przed lub 
w momencie dokonania sprzedaży) i rabaty potransakcyjne (udzielone po dokonaniu sprzedaży). Rabaty 
transakcyjne pomniejszają przychód sprzedawców od razu (w dacie powstania przychodu) i nie muszą być 
w żaden szczególny sposób rozliczane dla celów podatku dochodowego.

Inaczej ma się rzecz w przypadku rabatów potransakcyjnych, gdyż ich udzielanie uprawnia podatników 
do korygowania (zmniejszania) przychodów. Co istotne, wśród organów podatkowych od kilku lat domi-
nuje stanowisko, że korekty przychodów z tytułu udzielania rabatów powinny być dokonywane wstecz, 
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tj. poprzez zmniejszanie przychodów okresów rozliczeniowych i lat podatkowych, w których zostały uzy-
skane przychody, których dotyczą rabaty (zob. przykładowo interpretację indywidualną Dyrektora Izby 
Skarbowej w Poznaniu z 13 czerwca 2012 r., sygn. ILPB3/423-91/12-2/MS czy interpretację indywidualną 
Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 1 lipca 2013 r., sygn. IBPBI/1/415-456/13/SK). Stanowisko to 
organy podatkowe uzasadniają tym, że – jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbo-
wej w Łodzi z 12 marca 2013 r., sygn. IPTPB1/415-739/12-4/AG:

MF
 (...) faktura korygująca nie dokumentuje odrębnego, niezależnego zdarzenia gospodarczego, lecz 

odnosi się ściśle do stanu zaistniałego w przeszłości. Późniejsze wystawienie faktury korygującej nie 
powoduje bowiem zmiany daty powstania przychodu, wpływa jedynie na jego wysokość. Punktem 

odniesienia do faktury korygującej jest zatem faktura pierwotna.
Stanowisko to może budzić pewne wątpliwości, lecz jest również reprezentowane przez sądy administra-

cyjne. Tytułem przykładu wskazać można wyrok WSA w Gdańsku z 26 października 2010 r., sygn. akt I SA/ 
/Gd 563/10, wyrok NSA z 2 sierpnia 2012 r., sygn. akt II FSK 180/11, wyrok WSA w Łodzi z 16 paździer-
nika 2013 r., sygn. akt. I SA/Łd 945/13, czy wyrok NSA z 1 października 2014 r., sygn. akt II FSK 2134/12. 
W ostatnim ze wskazanych wyroków czytamy, że:

NSA
 (...) w sytuacji wystawienia faktur korygujących z tytułu udzielenia rabatów (zwrotu sprzedanych 

towarów, niewykonania usługi w pełnym zakresie) po złożeniu zeznania podatkowego za dany rok 
podatkowy uczelnia powinna złożyć korektę zeznania o wysokości osiągniętego dochodu (poniesio-

nej straty) na druku CIT-8 za rok, w którym wystąpił przychód należny za rok podatkowy, tj. w którym po-
wstał obowiązek podatkowy z tytułu dokonanej sprzedaży (wykonania usługi).

W tej sytuacji podatnikom pozostaje uznać stanowisko reprezentowane przez organy podatkowe za pra-
widłowe, gdyż skierowanie ewentualnego sporu do sądu administracyjnego ma  nikłe szanse powodzenia.

PRZYKŁAD

W marcu 2013 r. podatnik (osoba prawna prowadząca księgi rachunkowe) sprzedał maszynę 
za 10 000 zł netto + 2300 zł VAT. W styczniu 2015 r. – ze względu na osiągnięcie przez kontrahen-
ta w dwuletnim okresie rozliczeniowym (trwającym od 1 stycznia 2013 r. do 31 grudnia 2014 r.) 
określonej umową wartości sprzedaży – podatnik udzielił dotyczącego sprzedaży tej maszyny raba-
tu w wysokości 5% wartości maszyny brutto, tj. na kwotę 1230 zł. Wystawił fakturę korygującą do-
kumentującą ten rabat. Z tytułu udzielenia tego rabatu podatnik powinien pomniejszyć przychód 
o kwotę 1000 zł (pozostałe 230 zł to zmniejszenie VAT należnego). Zmniejszenia takiego podat-
nik nie może jednak rozliczyć na bieżąco. W tym celu konieczna jest korekta przychodów 2013 r., 
w tym korekta zeznania złożonego za 2013 r.
W księgach rachunkowych sposób korekty przychodów, które wystąpiły w okresach objętych za-
twierdzonym sprawozdaniem finansowym, został jednoznacznie określony w art. 54 ust. 2 usta-
wy o rachunkowości. Z regulacji tej wynika, że jeśli po zatwierdzeniu rocznego sprawozdania fi-
nansowego jednostka otrzymała informacje o zdarzeniach, które mają wpływ na to sprawozdanie 
finansowe, czyli także korektach, to ich skutki ujmuje w księgach rachunkowych roku obrotowe-
go, w którym informacje te otrzymała. Zatem w rozpatrywanym przypadku (korekty sprzedaży 
w 2013 r.), po zatwierdzeniu sprawozdania finansowego za 2013 r., możliwe jest jedynie ujęcie 
tego zdarzenia w bieżącym roku (a więc w roku 2015). Ustawa o rachunkowości nie wskazuje spo-
sobu ewidencji tych korekt. Przyjmuje się, że w przypadku korekt nieistotnych jednostka ewiden-
cjonuje je identycznie jak korekty bieżące (a wiec na tych samych kontach, używając storna czarne-
go lub czerwonego).

W księgach rachunkowych bieżącego roku (2015) korekty wynikające z przyznanego rabatu mogą 
zostać ewidencjonowane następująco:
1. Wystawienie faktury korygującej

a) wartość netto korekty sprzedaży
Wn konto 730 „Sprzedaż towarów” 1 000 zł

b) zmniejszenie VAT należnego
Wn konto 222 „Rozrachunki z urzędem skarbowym z tytułu VAT należnego” 230 zł
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c) zmniejszenie należności od nabywcy/powstanie zobowiązania wobec nabywcy
Ma konto 201 „Rozrachunki z odbiorcami” 1 230 zł

730 – Sprzedaż towarów

222 – Rozrachunki z urzędem 
skarbowym z tytułu 

VAT należnego 201 – Rozrachunki z odbiorcami

1) 1 000,00  xxx 1) 230,00  xxx  xxx  1 230,00 (1

Jeśli jednak korekta przychodów w sposób istotny wpływa na wynik finansowy jednostki, to powinna 
być odnoszona na konto 820 „Rozliczenie wyniku finansowego”. W rozpatrywanym przypadku faktu-
ra korygująca dokumentująca rabat byłaby ujęta w księgach rachunkowych następująco:

1. Wystawienie faktury korygującej
a) wartość netto korekty sprzedaży

Wn konto 820 „Rozliczenie wyniku finansowego” 1 000 zł
b) zmniejszenie VAT należnego

Wn konto 222 „Rozrachunki z urzędem skarbowym z tytułu VAT należnego” 230 zł
c) zmniejszenie należności od nabywcy/powstanie zobowiązania wobec nabywcy

Ma konto 201 „Rozrachunki z odbiorcami” 1 230 zł

820 – Rozliczenie 
wyniku finansowego

222 – Rozrachunki z urzędem 
skarbowym z tytułu 

VAT należnego 201 – Rozrachunki z odbiorcami

1) 1 000,00  xxx 1) 230,00  xxx  xxx  1 230,00 (1

Podkreślić należy, że taki sposób zmniejszania przychodów z tytułu udzielenia rabatów obowiązuje zawsze, 
w tym jeżeli rabaty są przyznawane po sporządzeniu sprawozdania finansowego czy zeznania podatkowego 
za dany rok. Jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 28 sierpnia 
2014 r., sygn. ITPB3/423-262A/14/KK:

MF
 (...) z uwagi na udzielanie przez Wnioskodawcę rabatów retrospektywnych zasadne jest zmniejszenie 

przychodów do opodatkowania. Jednocześnie, korekta przychodu winna odnosić skutek do uprzednio 
wykazanego przychodu należnego, a więc do roku w którym została wystawiona faktura pierwotnie do-

kumentująca daną transakcję. Późniejsze wystawienie faktury korygującej nie powoduje bowiem zmiany daty po-
wstania przychodu. Bez znaczenia w kontekście przepisów prawa podatkowego regulujących tą kwestię pozostaje 
fakt, że faktury korygujące wystawiane są przez Wnioskodawcę po sporządzeniu sprawozdania finansowego. 
Faktury korygujące, skutkujące koniecznością dokonania korekty wcześniej wykazanego przychodu, powinny być 
bezwzględnie rozliczone w okresie rozliczeniowym, w którym pierwotnie wykazano przychód dla celów podatku 
dochodowego od osób prawnych, również wtedy gdy korekta odnosić się będzie do zdarzeń zakończonego roku po-
datkowego (po sporządzeniu sprawozdania finansowego i złożeniu zeznania podatkowego CIT-8).

PRZYKŁAD

We wrześniu 2013 r. spółka z o.o. sprzedała klientowi towar. W lipcu 2014 r. klient zareklamował to-
war. Konsekwencją uznania przez spółkę reklamacji było obniżenie ceny towaru. W tej sytuacji – mimo 
że obniżenie ceny nastąpiło po sporządzeniu przez spółkę z o.o. sprawozdania finansowego oraz złoże-
niu przez nią zeznania CIT-8 za 2013 r. – korekta (zmniejszenia) przychodu powinna zostać rozliczona 
wstecznie, tj. poprzez obniżenie przychodu osiągniętego przez spółkę w 2013 r. (co wiązało się z ko-
niecznością korekty zeznania CIT-8 złożonego przez spółkę za 2013 r.).

Zauważyć przy tym należy, że – w przeciwieństwie do przepisów ustawy o VAT – przepisy ustaw o po-
datku dochodowym w przypadku udzielenia rabatu do sprzedaży, która została udokumentowana faktu-
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rą, nie uzależniają możliwości zmniejszenia przychodów od uzyskania potwierdzenia otrzymania faktury 
korygującej przez nabywcę. Powoduje to, że wsteczne zmniejszenia przychodów na podstawie faktur kory-
gujących dokumentujących rabaty mogą być najczęściej dokonywane wcześniej od obniżenia na podstawie 
tych faktur podstawy opodatkowania VAT oraz podatku należnego.

PRZYKŁAD

Wróćmy do poprzedniego przykładu ze str. 7 i załóżmy, że przyznany rabat podatnik udokumentował 
fakturą wystawioną 10 sierpnia 2014 r. Dla celów podatku dochodowego podatnik może taką fakturę 
uwzględnić od razu, tj. skorygować na jej podstawie przychody 2013 r. Inaczej ma się rzecz dla ce-
lów VAT, gdzie – jeśli nie ma zastosowania jeden z przepisów wyłączających konieczność uzyskania 
potwierdzenia otrzymania faktury korygującej (zob. art. 29a ust. 15 ustawy o VAT) – zmniejszenie 
podstawy opodatkowania i podatku należnego będzie możliwe dopiero po otrzymaniu potwierdzenia 
otrzymania faktury korygującej przez nabywcę (zob. art. 29a ust. 13 ustawy o VAT).

Dominuje przy tym stanowisko, że w przypadku rabatów dotyczących sprzedaży udokumentowanej fak-
turami obniżenie przychodu wymaga, co do zasady, wystawienia faktury korygującej, tj. nie jest możliwe 
obniżenie przychodu bez jej wystawienia.

PRZYKŁAD

Na początku stycznia 2015 r. podatnik poinformował kontrahenta o przyznaniu mu rabatu do dostaw 
dokonanych w 2014 r. i przelał na rachunek bankowy kontrahenta kwotę rabatu. Podatnik zapomniał 
jednak wystawić zbiorczej faktury korygującej dokumentującej przyznanie rabatu. W tej sytuacji do 
momentu wystawienia takiej faktury korygującej podatnik nie może obniżyć osiągniętych w 2014 r. 
przychodów ze sprzedaży na rzecz kontrahenta, któremu przyznał rabat.

Obecnie organy podatkowe nakazują wystawianie faktur korygujących, gdy warunki do udzielenia 
skonta zostały spełnione po wystawieniu faktury pierwotnej (faktura korygująca nie jest jednak potrzeb-
na do korekty WNT). Przykładowo w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Warszawie 
z 16 czerwca 2014 r., sygn. IPPP3/443-243/14-2, organ podatkowy stwierdził, że:

MF
 Wnioskodawca nie ma możliwości wykazywania w fakturze ceny jednostkowej netto po skoncie, wartości 

netto i brutto po skoncie – bez oddzielnego wykazywania wartości skonta, a następnie, w przypadku nie-
spełnienia przez Odbiorcę warunków do otrzymania skonta, wystawiania faktury korygującej na plus 

zwiększającej wartość podstawy opodatkowania o wartość udzielonego skonta. (...) Wnioskodawca ma możli-
wość wykazywania w fakturze wartości podstawy opodatkowania netto i brutto bez skonta, wartości skonta liczo-
nego jako procent od wartości netto i brutto oraz podstawy opodatkowania po zastosowaniu rabatu z tytułu wcześ-
niejszej płatności. Jednak kiedy Odbiorca zapłaci za daną fakturę w terminie 14 dni od jej wystawienia, przez co 
skorzysta ze skonta, Spółka powinna wystawić fakturę korygującą. W analizowanym przypadku bowiem przedmio-
towe skonto stanowi rabat z tytułu wcześniejszej zapłaty, który jest przyznawany po wystawieniu faktury.

W związku z tym należy przyjąć, że obniżanie przychodu z tytułu udzielonego skonta bez faktury kory-
gującej jest ryzykowne.

PRZYKŁAD 

30 stycznia 2015 r. podatnik sprzedał towary za 5000 zł netto + 1150 zł VAT. Sprzedaż została 
udokumentowana fakturą zawierającą informację, że dokonanie zapłaty w terminie 5 dni upraw-
nia nabywcę do skonta w wysokości 2% wartości brutto faktury, tj. w kwocie 123 zł (6150 zł × 
× 2% = 123 zł). 2 lutego 2015 r. nabywca dokonał zapłaty w kwocie 6027 zł. Za bezpieczniejsze 
należy uznać, że podatnik może zmniejszyć przychód stycznia 2015 r. o kwotę netto przyznanego 
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skonta (tj. o kwotę 100 zł) dopiero po wystawieniu faktury korygującej zmniejszającej wartość net-
to o 100 zł, zaś VAT należny o 23 zł.

Konieczność dokonywania korekty przychodów wstecz w przypadku udzielenia skonta potwierdził m.in. 
Dyrektor Izby Skarbowej w Poznaniu w interpretacji indywidualnej z 13 czerwca 2012 r., sygn. ILPB3/423- 
-91/12-2/MS. Stwierdził w niej, że:

MF
   (…) skonto jest (…) rodzajem rabatu, tj. obniżeniem ustalonej ceny określonego towaru lub usługi, 

wyrażonej kwotowo bądź procentowo. Zatem udzielenie rabatu w postaci obniżki ceny za towar sta-
nowi podstawę do pomniejszenia przychodów z tytułu sprzedaży.

(…) udzielenie rabatu czy skonta nie należy traktować jak odrębne zdarzenie gospodarcze, ale jak skory-
gowanie mającej wcześniej miejsce czynności prawnej.

(…) udzielenie rabatu i skonta powinno skutkować dokonaniem korekty tych przychodów uzyskanych 
z tytułu sprzedaży towarów, z którymi dany rabat czy skonto są związane. (…)

Również w interpretacji indywidualnej Dyrektor Izby Skarbowej w Poznaniu z 17 czerwca 2014 r., sygn. 
ILPB3/423  -150/14-4/JG, czytamy, że:

MF
 W konsekwencji, wystawiając faktury korygujące dokumentujące zwroty towarów, udzielenie raba-

tu lub skonta albo zmianę ceny towaru, Spółka powinna pomniejszyć/powiększyć przychód w tym 
okresie rozliczeniowym, w którym wykazane zostały przychody podatkowe z faktury pierwotnej. 

Zatem nieprawidłowe jest dokonanie zmniejszenia lub zwiększenia przychodów podatkowych z przyczyn 
przedstawionych w opisie sprawy, w roku podatkowym, w którym wystawiono fakturę korygującą.

Wystawianie faktur korygujących nie jest warunkiem pomniejszania przychodów w przypadku raba-
tów udzielanych do sprzedaży „bezfakturowej”. W takich przypadkach udzielenie rabatu może zostać, 
co do zasady, udokumentowane w dowolny sposób. W tym miejscu należy podkreślić, że w przypadku 
rabatów do sprzedaży zaewidencjonowanej za pomocą kasy rejestrującej nie jest konieczne uzyskanie od 
nabywcy wydanego mu paragonu. Potwierdził to Dyrektor Izby Skarbowej w Poznaniu w interpretacji in-
dywidualnej z 10 sierpnia 2011 r., sygn. ILPB3/423-212/11-2/MM, w której czytamy, że:

MF
 (...) kwestię dokumentowania przychodów normują odrębne przepisy. Tym samym, jeżeli na gruncie 

przepisów o rachunkowości, przedmiotowe dowody (wyciąg z terminala lub paragon kasowy potwier-
dzony oświadczeniem o zagubieniu paragonu fiskalnego podpisanym przez klienta oraz ujęcie korekty 

w ewidencji korekt lub oświadczenie podpisane przez klienta oraz ujęcie korekty w ewidencji korekt), stanowią 
dowody księgowe, będące podstawą wprowadzenia do ksiąg rachunkowych, taki sposób udokumentowania jest 
wystarczający również dla celów podatku dochodowego od osób prawnych. Odnosząc powyższe uregulowania 
do przedstawionego opisu sprawy, należy stwierdzić, iż możliwa jest korekta przychodu w podatku dochodo-
wym od osób prawnych w przypadku zwrotu/reklamacji towaru, jeżeli klient nie posiada paragonu fiskalnego, 
a Spółka dysponuje dokumentami (…), gdy przedmiotowe udokumentowanie zwrotów/reklamacji spełnia wy-
mogi przepisów o rachunkowości.

Jak stanowi § 3 ust. 4 rozporządzenia w sprawie kas rejestrujących, uznane reklamacje towarów i usług, 
które skutkują zwrotem całości lub części należności (zapłaty) z tytułu sprzedaży, ujmuje się w odrębnej 
ewidencji zawierającej:
1) datę sprzedaży,
2)  nazwę towaru lub usługi pozwalającą na jednoznaczną ich identyfikację i ewentualnie opis towaru lub 

usługi stanowiący rozwinięcie tej nazwy,
3)  termin reklamacji towaru lub usługi,
4)  wartość brutto towaru lub usługi będących przedmiotem reklamacji oraz wartość podatku należnego 

– w przypadku zwrotu całości należności z tytułu sprzedaży,
5)  zwracaną kwotę (brutto) oraz odpowiadającą jej wartość podatku należnego – w przypadku zwrotu 

części należności z tytułu sprzedaży,
6)  dokument potwierdzający dokonanie sprzedaży. Nie musi to być paragon wydany nabywcy. Jak wy-

jaśnił Dyrektor Izby Skarbowej w Katowicach w interpretacji indywidualnej z 11 lipca 2013 r., sygn. 
IBPP3/443-484/13/KG:

MF
 (...) paragon fiskalny nie jest jedynym dokumentem przesądzającym o stanie faktycznym, który 

znajduje odzwierciedlenie w rzeczywistości. Dowodzenie zwrotu towaru, będącego podstawą do-
konania korekty, na podstawie innych dokumentów aniżeli paragon fiskalny nie stoi w sprzecz-

ności z obowiązującymi w tym zakresie przepisami prawa podatkowego,
7) protokół reklamacji towaru lub usługi podpisany przez sprzedawcę i nabywcę.
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Gdy przychód ze sprzedaży jest wyrażony w walucie obcej, przelicza się go na złote według średniego kursu 
ogłaszanego przez NBP z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień uzyskania przychodu (zob. art. 12 
ust. 2 ustawy o CIT i art. 11a ust. 1 ustawy o PIT). Jeśli w związku z udzielonym rabatem podatnik wystawi fak-
turę korygującą w walucie obcej, to przeliczenia tej faktury na złote powinien dokonać według tego samego kur-
su, jaki zastosował do wyceny faktury pierwotnej.

Należy przy tym wskazać, że nie jest w takich przypadkach dopuszczalne zastępowanie kursów pierwot-
nie zastosowanych kursami wyliczanymi w sposób szacunkowy, np. kursami średnioważonymi. Jak czyta-
my w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu z 15 października 2012 r., sygn. 
ILPB4/423-217/12-2/ŁM:

MF
 (...) faktury korygujące wystawione przez Spółkę służą rzetelnemu obliczeniu (doprecyzowaniu) 

prawidłowej wysokości już osiągniętego przychodu należnego za dany okres rozliczeniowy. W związ-
ku z tym, przychody objęte takimi fakturami winny korygować przychody właściwego okresu rozli-

czeniowego, czyli w przedstawionym stanie faktycznym, w dacie uzyskania pierwotnego przychodu związa-
nego z dokonywaną sprzedażą. Konsekwencją powyższego twierdzenia jest to, że do przeliczenia przychodu 
z waluty obcej na złote polskie należy zastosować kurs średni Narodowego Banku Polskiego z dnia roboczego 
poprzedzającego dzień uzyskania pierwotnego przychodu, nie zaś średnioważony kurs euro, gdyż jak wska-
zano powyżej wystawienie takiej faktury nie prowadzi do powstania przychodu podatkowego, ale do skory-
gowania przychodu już uzyskanego. Co za tym idzie, to właśnie moment uzyskania przychodu, który następ-
nie jest korygowany, stanowi punkt odniesienia dla przeliczenia uzyskanego przychodu z waluty obcej na 
złote polskie. Wobec powyższego, Spółka nie jest uprawniona do przeliczania faktury korygującej wg śred-
nioważonego kursu euro.

Osobną kwestią jest powstawanie w takich przypadkach różnic kursowych (więcej na ten temat w punk-
cie 1.5. Rabaty a różnice kursowe).

1.2. Rabaty na kolejne zakupy
Bywa tak, że dokonywanie zakupów przez klientów (np. na określoną kwotę) uprawnia ich do doko-

nania kolejnych zakupów z rabatem. W przypadkach takich przyznawane rabaty mają charakter rabatów 
transakcyjnych, a więc ich przyznawanie nie wiąże się z koniecznością korygowania uzyskanych wcześniej 
przychodów. Stanowisko to potwierdzają również organy podatkowe. W interpretacji indywidualnej Dy-
rektora Izby Skarbowej w Katowicach z 3 września 2014 r., sygn. IBPBI/2/423-678/14/AP, czytamy, że:

MF
 (...) Zdaniem Spółki, nie jest ona zobowiązana do korygowania przychodów z tytułu wcześniej doko-

nanych dostaw. Dostawy te są jedynie podstawą do określenia ilości bonusów, a w dalszej kolejności 
do określenia wartości upustu transakcyjnego na kolejne dokonane przez klientów zakupy.

Wnioskodawca nie będzie zmniejszał ceny dostaw już zrealizowanych, tylko będzie udzielał rabatu trans-
akcyjnego do kolejnych dostaw. Stąd też Spółka stoi na stanowisku, że prawidłowym jest obniżenie wartości 
sprzedaży w momencie faktycznego udzielenia upustu, bez konieczności korygowania przychodów w okre-
sach poprzednich.

Ostateczne rozliczenie nagromadzonych Bonusów po zakończeniu ostatniego etapu programu, poprzez za-
mianę ich na upust transakcyjny, obniży w efekcie obrót Spółki w miesiącu lipcu i sierpniu, czyli w kolejnym 
roku podatkowym.

W świetle obowiązującego stanu prawnego stanowisko Wnioskodawcy w sprawie oceny prawnej przedsta-
wionego stanu faktycznego uznaje się za prawidłowe.

PRZYKŁAD

Spółka zorganizowała promocję, w ramach której dokonanie zakupu o wartości przynajmniej 1000 zł, 
uprawnia klientów do dokonanie kolejnego zakupu z rabatem 10%, zaś dokonanie kolejnego zakupu 
(z rabatem 10%) o wartości przynajmniej 1000 zł uprawnia klientów do dokonania kolejnego zakupu 
z rabatem 20%. W tej sytuacji w związku z dokonywaniem przez klientów zakupów z rabatem spółka 
nie musi zmniejszać wcześniej uzyskanych przychodów (tj. przychodów ze sprzedaży, której dokona-
nie umożliwiło klientom dokonanie kolejnych zakupów z rabatem). Przyznawane przez spółkę rabaty 
mają bowiem charakter rabatów transakcyjnych (a nie rabatów potransakcyjnych, które zmniejszają 
przychody wstecz).



Rabaty, premie i zwroty towarów – w podatku dochodowym i rachunkowości

luty 2015 PORADNIK GAZETY PRAWNEJ nr  2  (864) 11

1.3. Rabaty a koszty uzyskania przychodów nabywców

Podobnie jak w przypadku przychodów sprzedawców, wątpliwości nie budzi sposób rozliczania przez 
nabywców udzielonych im rabatów transakcyjnych (rabatów udzielonych przed lub w momencie dokona-
nia sprzedaży). Rabaty takie od razu pomniejszają bowiem koszty poniesione przez tych nabywców.

Problem pojawia się w przypadku otrzymywania rabatów potransakcyjnych dotyczących kosztów zali-
czonych już do kosztów uzyskania przychodów. W wyjaśnieniach organów podatkowych dominuje stano-
wisko, że kwoty takich rabatów pomniejszają koszty uzyskania przychodów wstecznie. Tytułem przykładu 
wskazać można interpretację indywidualną Dyrektora Izby Skarbowej w Łodzi z 12 lipca 2013 r., sygn. 
IPTPB3/423-128/13-4/IR, w której czytamy, że:

MF
 (...) otrzymany przez Wnioskodawcę za dany okres rozliczeniowy (np. kwartał) rabat udokumento-

wany zbiorczą fakturą korygującą, który ma wpływ na zmniejszenie ceny zakupionych w danym 
okresie rozliczeniowym (kwartale) towarów, spowoduje u Wnioskodawcy konieczność korekty kosz-

tu uzyskania przychodu w miesiącu, w którym koszty te faktycznie zostały potrącone, czyli w miesiącu, 
w którym nastąpiła sprzedaż danego towaru, a nie w miesiącu, w którym rabat został przyznany, ani też 
w miesiącu, w którym została wystawiona zbiorcza faktura korygująca.

Stanowisko to jest dla podatników niekorzystne nie tylko dlatego, że często jego konsekwencją jest ko-
nieczność korygowania złożonych już zeznań podatkowych. Znacznie bardziej niekorzystny jest fakt, że 
przyjęcie tego stanowiska powoduje, że często o podatników otrzymujących rabaty powstają zaległości po-
datkowe.

Stanowisko to, niestety, podziela również część sądów administracyjnych. Przykładowo WSA w Gliwi-
cach w wyroku z 17 grudnia 2013 r., sygn. akt I SA/Gl 846/13, stwierdził, że:

WSA
 Sąd podziela przy tym pogląd organu interpretacyjnego, że w tak zaprezentowanym stanie faktycz-

nym udzielony wnioskującej spółce rabat (...) ma wpływ na wartość zakupu towarów w określonym 
przedziale czasowym i że skarżąca spółka powinna skorygować koszt nabycia towaru, z którego za-

kupem był on związany tj. został udzielony w okresie sprawozdawczym, w którym został ujęty na rachunku 
podatkowym.

Z drugiej jednak strony istnieją również orzeczenia sądów administracyjnych, w których zajmują one 
przeciwne stanowisko, tj. uznają, że koszty uzyskania przychodów w związku z otrzymywaniem rabatów 
powinny być korygowane na bieżąco, a nie wstecz. Tytułem przykładu wskazać można wyroki WSA w War-
szawie z 3 grudnia 2010 r., sygn. akt III SA/Wa 2561/10 i z 27 marca 2013 r., sygn. akt III SA/Wa 2715/12. 
W pierwszym ze wskazanych wyroków czytamy, że:

WSA
 (...) uzasadniony jest pogląd, że podatnik nie jest zobowiązany do dokonywania korekty kosztów 

wstecz, lecz pomniejsza koszty o kwotę rabatu w okresie, kiedy rabat ten został mu przyznany. Nato-
miast koszt uzyskania przychodu wynikający z faktury korygującej powinien odpowiednio korygo-

wać koszty podatkowe wnioskodawcy w miesiącu poniesienia kosztu wynikającego z faktury korygującej 
(tj. „zaksięgowania”) – z zastrzeżeniem art. 15 ust. 4b-4c u.p.d.o.p.

PRZYKŁAD

Podatnik (osoba fizyczna prowadząca działalność gospodarczą) w sierpniu 2014 r. kupił towary za 
kwotę 6200 zł netto + 1426 zł VAT. Z tego tytułu podatnik zaliczył do kosztów uzyskania przychodów 
sierpnia 2014 r. kwotę 6200 zł. Na początku 2015 r. (w styczniu) sprzedawca przyznał podatnikowi 
rabat do wskazanego zakupu w kwocie 5% wartości brutto, tj. w kwocie 381,30 zł. W związku z tym 
podatnik powinien zmniejszyć koszty uzyskania przychodów o kwotę 310 zł (pozostałe 71,30 zł to 
kwota zmniejszająca odliczony VAT). O kwotę tę:
1)  zdaniem organów podatkowych oraz części sądów administracyjnych, podatnik powinien zmniej-

szyć koszty uzyskania przychodów sierpnia 2014 r. (a w konsekwencji 2014 r.),
2)  zdaniem części sądów administracyjnych, podatnik powinien zmniejszyć koszty uzyskania przy-

chodów stycznia 2015 r. (a w konsekwencji 2015 r.).
Przyjęcie tego drugiego rozwiązania naraża jednak podatnika na wejście w spór z organami podatko-
wymi.
Ewidencja w księgach rachunkowych otrzymanego rabatu przez kupującego zależy od tego, czy rabat 
dotyczy sprzedanych przez jednostkę towarów, czy też towary te jeszcze znajdują się w magazynie.
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W przypadku otrzymanego rabatu dotyczącego niesprzedanych jeszcze towarów korektę należy za-
ewidencjonować jako zmniejszenie wartości stanu magazynowego.

1. Faktura zakupu towarów
a) wartość netto faktury

Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 6 200 zł
b) VAT naliczony

Wn konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 1 426 zł
c) wartość brutto faktury

Ma konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 7 426 zł
2. Pz – Przyjęcie towaru do magazynu

Wn konto 330 „Towary” 6 200 zł
Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 6 200 zł

3. Faktura korygująca dotycząca otrzymanego rabatu
a) wartość netto korekty

Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 310 zł
b) zmniejszenie VAT naliczonego

Ma konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 71,30 zł
c) wartość brutto korekty

Wn konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 381,30 zł
4. Korekta (rabat) dotycząca niesprzedanych towarów

Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 310 zł
Ma konto 330 „Towary” 310 zł

202 – Rozrachunki z dostawcami 300 – Rozliczenie zakupu
223 – Rozliczenie podatku VAT 

naliczonego

3c) 381,30  7 426,00 (1c 1a) 6 200,00  6 200,00 (2 1b) 1 426,00  71,30 (3b

4) 310,00  310,00 (3a

330 – Towary

2) 6 200,00  310,00 (4

Jeśli jednak korekta dotyczy sprzedanych już towarów, to należy pomniejszyć koszty sprzedanych to-
warów. Ewidencja wówczas będzie następująca:

1. Faktura zakupu towarów
a) wartość netto faktury

Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 6 200 zł
b) VAT naliczony

Wn konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 1 426 zł
c) wartość brutto faktury

Ma konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 7 426 zł
2. Pz – Przyjęcie towaru do magazynu

Wn konto 330 „Towary” 6 200 zł
Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 6 200 zł

3. Faktura korygująca dotycząca otrzymanego rabatu
a) wartość netto korekty

Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 310 zł
b) zmniejszenie VAT naliczonego

Ma konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 71,30 zł
c) wartość brutto korekty

Wn konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 381,30 zł
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4. Korekta (rabat) dotycząca sprzedanych towarów
Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 310 zł
Ma konto 735 „Wartość sprzedanych towarów według cen nabycia” 310 zł

202 – Rozrachunki z dostawcami 300 – Rozliczenie zakupu
223 – Rozliczenie podatku VAT 

naliczonego

3c) 381,30  7 426,00 (1c 1a) 6 200,00  6 200,00 (2 1b) 1 426,00  71,30 (3b

4) 310,00  310,00 (3a

330 – Towary
735 – Wartość sprzedanych 

towarów według cen nabycia

2) 6 200,00  xxx  xxx  310,00 (4

Gdy koszt jest wyrażony w walucie obcej, przelicza się go na złote według średniego kursu ogłasza-
nego przez NBP z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień uzyskania przychodu (zob. art. 15 
ust. 1 ustawy o CIT i art. 11a ust. 2 ustawy o PIT). Jeśli w związku z udzielonym rabatem nabywca otrzy-
ma fakturę korygującą w walucie obcej, to przeliczenia tej faktury na złote powinien dokonać według 
tego samego kursu, jaki zastosował do wyceny faktury pierwotnej. Nie jest dopuszczalne zastępowanie 
kursów pierwotnie zastosowanych kursami wyliczanymi w sposób szacunkowy, np. kursami średniowa-
żonymi. Odpowiednie zastosowanie ma w tym zakresie dotycząca przychodów interpretacja indywidu-
alna Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu z 15 października 2012 r., sygn. ILPB4/423-217/12-2/ŁM. 
Osobną kwestią jest powstawanie w takich przypadkach różnic kursowych (więcej na ten temat w punk-
cie 1.5. Rabaty a różnice kursowe).

1.4. Rabaty dotyczące środków trwałych oraz wartości niematerialnych i prawnych
Udzielone przez sprzedawców rabaty potransakcyjne mogą dotyczyć podlegających amortyzacji środ-

ków trwałych oraz wartości niematerialnych i prawnych.
Obecnie organy podatkowe prezentują stanowisko, że otrzymanie faktury korygującej przyznającej rabat 

na zakup środka trwałego stanowi podstawę do zmniejszenia jego wartości początkowej, ustalonej w mo-
mencie przyjęcia do używania. Jeśli rozpoczęto już amortyzację środka trwałego, zmniejszeniu ulegają 
także dokonane odpisy amortyzacyjne. Korektę tych odpisów w rachunku podatkowym należy odnieść do 
okresu rozliczeniowego, w którym zostały pierwotnie ustalone. Powoduje to korektę podatku dochodowe-
go za te okresy. Stanowisko takie zajął, przykładowo, Dyrektor Izby Skarbowej w Katowicach w interpreta-
cji indywidualnej z 10 stycznia 2014 r., sygn. IBPBI/2/423-1322/13/PP, w której czytamy, że:

MF
 Wskazać należy, że faktura korygująca nie dokumentuje odrębnego, niezależnego zdarzenia gospodarcze-

go, lecz odnosi się ściśle do stanu zaistniałego w przeszłości. Punktem odniesienia do faktury korygującej jest 
zatem faktura pierwotna. Przepisy updop nie określają szczególnych zasad dokonywania korekt kosztów 

uzyskania przychodów. Podkreślić jednakże należy, że wystawiona faktura korygująca nie zmienia momentu ponie-
sienia i potrącenia kosztu, a jedynie jego wysokość. Otrzymanie rabatu powinno zatem skutkować dokonaniem ko-
rekty tych kosztów z tytułu zakupu towarów, z którymi dany rabat jest związany. Koszty powinny być pomniejszone 
w związku z otrzymaniem rabatu w okresie sprawozdawczym, w którym zostały wykazane. (...)

Wnioskodawca otrzymując rabat dotyczący składników majątku, które zostały przez niego zaliczone do ma-
jątku trwałego, tj. posiadają status środków trwałych i wartości niematerialnych i prawnych, powinien skory-
gować ich wartość początkową oraz dokonane odpisy amortyzacyjne w okresach rozliczeniowych, w których 
stanowiły one koszty uzyskania przychodów (wstecz).

PRZYKŁAD

W lipcu 2014 r. podatnik kupił maszynę za 90 000 zł netto + 20 700 zł VAT (podatek VAT z tytułu za-
kupu został w całości odliczony). Maszyna ta została w lipcu 2014 r. zaliczona do środków trwałych. 
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Od sierpnia 2014 r. maszyna jest amortyzowana przy zastosowaniu rocznej stawki amortyzacyjnej 
w wysokości 20%. Miesięczny odpis amortyzacyjny wynosi 1500 zł (90 000 zł × 20% = 18 000 zł; 
18 000 zł × 1/12 = 1500 zł). W lutym 2015 r. sprzedawca udzielił podatnikowi rabatu w wysokoś ci 
5% wartości brutto, tj. w kwocie 5535 zł i wystawił z tego tytułu fakturę korygującą. W związku z tym 
podatnik powinien:
1)  zmniejszyć wartość początkową maszyny jako środka trwałego do 85 500 zł (wartość netto maszyny 

zmniejszyła się bowiem o 4500 zł; pozostała część przyznanego rabatu zmniejszyła odliczony VAT),
2)  zmniejszyć wysokość miesięcznego odpisu amortyzacyjnego do kwoty 1425 zł (85 500 zł × 20% = 

= 17 100 zł; 17 100 zł × 1/12 = 1425 zł),
3)  skorygować dotychczas dokonane odpisy amortyzacyjne w kwocie 1500 zł, tj. zmniejszyć je o 75 zł;
4)  zmniejszyć koszty uzyskania przychodów 2014 r. o 375 zł (5 × 75 zł = 375 zł), gdyż do kosztów uzy-

skania przychodów tego roku podatnik zaliczył pięć odpisów amortyzacyjnych w kwocie 1500 zł,
5)  zmniejszyć koszty uzyskania przychodów stycznia 2015 r. o 75 zł, gdyż do kosztów uzyskania 

przychodów tego miesiąca podatnik zaliczył odpis amortyzacyjny w kwocie 1500 zł,
6)  od lutego 2015 r. dokonywać i zaliczać do kosztów uzyskania przychodów miesięczne odpisy amorty-

zacyjne w kwocie 1425 zł, a więc od wartości początkowej maszyny uwzględniającej przyznany rabat.

Ewidencja w księgach rachunkowych roku 2014
1. Faktura dotycząca zakup maszyny

a) wartość netto faktury
Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 90 000 zł

b) VAT naliczony
Wn konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 20 700 zł

c) wartość brutto faktury
Ma konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 100 700 zł

2. OT – wprowadzenie maszyny do ewidencji środków trwałych
Wn konto 010 „Środki trwałe” 90 000 zł
Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 90 000 zł

3. PK – amortyzacja środków trwałych (od sierpnia 2014 r. do grudnia 2014 r.)
Wn konto 408 „Amortyzacja” 7 500 zł
Ma konto 070 „Odpisy umorzeniowe środków trwałych” 7 500 zł

4. PK – zmniejszenie wartości początkowej środka trwałego
Wn konto 300 „Rozliczenie zakupu” 4 500 zł
Ma konto 010 „Środki trwałe”  4 500 zł

5.  PK – zmniejszenie odpisów amortyzacyjnych (łącznie za okres od sierpnia 2014 r. do grud-
nia 2014 r.)
Wn konto 070 „Odpisy umorzeniowe środków trwałych” 375 zł
Ma konto 408 „Amortyzacja” 375 zł

202 – Rozrachunki z dostawcami 300 – Rozliczenie zakupu
223 – Rozliczenie podatku VAT 

naliczonego

 100 700,00 (1c 1a) 90 000,00  90 000,00 (2 1b) 20 700,00

4) 4 500,00

010 – Środki trwałe
070 – Odpisy umorzeniowe 

środków trwałych 408 – Amortyzacja

2) 90 000,00  4 500,00 (4 5) 375,00  7 500,00 (3 3) 7 500,00  375,00 (5

Ewidencja w księgach rachunkowych roku 2015
1. PK – amortyzacja środków trwałych za miesiąc styczeń 2015 r.

Wn konto 408 „Amortyzacja” 1 500 zł
Ma konto 070 „Odpisy umorzeniowe środków trwałych” 1 500 zł
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2. Faktura korygująca dotycząca otrzymanego rabatu
a) wartość netto korekty

Ma konto 300 „Rozliczenie zakupu” 4 500 zł
b) zmniejszenie VAT naliczonego

Ma konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 1 035 zł
c) wartość brutto korekty

Wn konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 5 535 zł
3. PK – zmniejszenie odpisu amortyzacyjnego za styczeń 2015 r.

Wn konto 070 „Odpisy umorzeniowe środków trwałych” 75 zł
Ma konto 408 „Amortyzacja” 75 zł

4. PK – nowy (niższy) miesięczny odpis amortyzacyjny za miesiąc luty 2015 r.
Wn konto 408 „Amortyzacja” 1 425 zł
Ma konto 070 „Odpisy umorzeniowe środków trwałych” 1 425 zł

202 – Rozrachunki z dostawcami 300 – Rozliczenie zakupu
223 – Rozliczenie podatku VAT 

naliczonego

2c) 5 535,00  100 700,00 (Sp Sp) 4 500,00  4 500,00 (2a  xxx  1 035,00 (2b

010 – Środki trwałe
070 – Odpisy umorzeniowe 

środków trwałych 408 – Amortyzacja

Sp) 85 500,00 3) 75,00  7 125,00 (Sp 1) 1 500,00  75,00 (3

 1 500,00 (1 4) 1 425,00

 1 425,00 (4

1.5. Rabaty a różnice kursowe
Przyznawanie rabatów może skutkować powstawaniem różnic kursowych (niezależnie od różnic kur-

sowych, które wcześniej powstały w związku z uzyskaniem w walucie obcej przychodu lub poniesieniem 
w walucie obcej kosztu). Odpowiednie zastosowanie mają w tym zakresie wyjaśnienia organów podat-
kowych dotyczące powstawania różnic kursowych na skutek zwracania/otrzymywania kwot otrzyma-
nych/zapłaconych za zwracane towary (zob. przykładowo interpretację indywidualną Dyrektora Izby 
Skarbowej w Katowicach z 8 listopada 2010 r., sygn. IBPBI/1/415-780/10/KB czy interpretację indywidu-
alną Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 5 grudnia 2013 r., sygn. ITPB1/415-904b/13/WM).

Różnice kursowe, o których mowa, należy obliczać jako różnice pomiędzy:
1)  przypadającym na rabat przychodem uzyskanym ze sprzedaży towaru obliczonym według kursu średniego 

ogłoszonego przez Narodowy Bank Polski z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień uzyskania 
przychodu ze sprzedaży tego towaru a kwotą przyznanego rabatu przeliczoną na złote według kursu fak-
tycznie zastosowanego, względnie kursu średniego ogłoszonego przez Narodowy Bank Polski z ostatniego 
dnia roboczego poprzedzającego dzień przelania pieniędzy (przy czym, zdaniem autora, dodatnia różnica 
oznacza stanowiącą przychód podatnika dodatnią różnicę kursową, zaś różnica ujemna – stanowiącą koszt 
uzyskania przychodów ujemną różnicę kursową) – w przypadku podatników przyznających rabaty.

PRZYKŁAD

21 października 2014 r. podatnik sprzedał (i wydał) niemieckiemu kontrahentowi towar za kwo-
tę 2600 euro. Ogłoszony 20 października 2014 r. przez Narodowy Bank Polski kurs średni euro 
wyniósł 4,2232, a więc z tytułu sprzedaży podatnik rozpoznał przychód w kwocie 10 980,32 zł 
(2600 × 4,2232 zł). Na początku 2015 r. podatnik przyznał niemieckiemu kontrahentowi rabat 
do tego zakupu w kwocie 5% wartości towaru, tj. w kwocie 130 euro. Kwota ta została przelana 
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niemieckiemu kontrahentowi z rachunku walutowego podatnika 15 stycznia 2015 r. W tej sytuacji 
– zważywszy, że kurs średni euro ogłoszony przez Narodowy Bank Polski 14 stycznia 2015 r. wy-
niósł 4,2885 zł – z tytułu zwrotu kwoty zapłaconej za zwrócony towar podatnik powinien rozpoznać 
ujemną różnicę kursową w kwocie 8,49 zł (130 × 4,2232 zł = 549,02 zł; 130 × 4,2885 zł = 557,51 zł; 
549,02 zł – 557,51 zł  = – 8,49 zł), a więc zaliczyć tę kwotę do kosztów uzyskania przychodów.

2)  kosztem uzyskania przychodów przeliczonym na złote według kursu średniego ogłoszonego przez 
Narodowy Bank Polski z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień poniesienia kosztu 
a otrzymaną z tytułu udzielenia rabatu kwotą (przy czym, zdaniem autora, dodatnia różnica ozna-
cza stanowiącą koszt uzyskania przychodów ujemną różnicę kursową, zaś różnica ujemna – stano-
wiącą przychód podatnika dodatnią różnicę kursową) – w przypadku podatników otrzymujących 
rabaty.

PRZYKŁAD

12 listopada 2014 r. podatnik (osoba fizyczna prowadząca działalność gospodarczą i prowadząca 
podatkową księgę przychodów i rozchodów) kupił towar od litewskiego kontrahenta za 600 euro. 
Zakup został przez sprzedawcę udokumentowany fakturą wystawioną 14 listopada 2014 r. W tej sy-
tuacji – zważywszy, że kurs średni euro ogłoszony przez Narodowy Bank Polski 13 listopada 2014 r. 
wyniósł 4,2203 zł – z tytułu zakupu towaru podatnik zaliczył do kosztów uzyskania przychodów 
2532,18 zł.
 Na początku stycznia 2015 r. podatnik otrzymał od litewskiego kontrahenta rabat do powyższe-
go zakupu w wysokości 3% wartości towaru, a więc w kwocie 18 euro. Kwota ta wpłynęła na rachu-
nek złotówkowy polskiego podatnika i przeliczona została przez jego bank według kursu 4,2009 zł, 
a więc kwota 18 euro została przeliczona na kwotę 75,62 zł. W tej sytuacji z tytułu otrzymania rabatu 
podatnik powinien rozpoznać ujemną różnicę kursową w kwocie 0,35 zł (18 × 4,2203 zł = 75,97 zł; 
75,97 zł – 75,62 zł = 0,35 zł), a więc zaliczyć tę kwotę do kosztów uzyskania przychodów.

1.6. Przychody z tytułu otrzymania rabatu
Niekiedy w związku z udzielaniem rabatów powstają u otrzymujących te rabaty osób przychody podle-

gające opodatkowaniu podatkiem dochodowym. Dotyczy to sytuacji, gdy udzielenie rabatu ma charakter 
zdarzenia nadzwyczajnego, niedostępnego dla wszystkich osób.

Dotyczy to, przykładowo, niedostępnych dla osób z zewnątrz rabatów przyznawanych pracownikom. 
Z tytułu przyznawania takich rabatów u pracowników powstają podlegające opodatkowaniu podatkiem 
dochodowym przychody ze stosunku pracy. Potwierdzają to organy podatkowe w udzielanych wyjaś-
nieniach. Przykładem może być interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu 
z 23 lipca 2014 r., sygn. ILPB2/415-524/14-3/AJ. Interpretacja ta została wydana na wniosek osoby 
fizycznej, której pracodawca (będący dealerem samochodowym) umożliwił zakup samochodu za cenę 
o 5480 zł niższą od ceny dostępnej dla osób niebędących pracownikami. W tym stanie rzeczy organ po-
datkowy wyjaśnił, że:

MF
 (...) kwota 5 480 zł – stanowiąca dla Zainteresowanego również przychód z częściowo odpłatnych 

świadczeń – winna być wykazana w zeznaniu rocznym w części dotyczącej przychodów ze stosunku 
pracy.

PRZYKŁAD

Zakład ubezpieczeń umożliwia pracownikom nabywanie ubezpieczeń po specjalnej, obniżonej cenie 
(niedostępnej dla zwykłych klientów). U pracowników korzystających z tej możliwości powstają przy-
chody ze stosunku pracy w wysokości różnicy między zapłaconą za ubezpieczenie kwotą a kwotą, któ-
rą zapłaciłby zwykły klient.
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Tego typu rabaty mogą być przyznawane również emerytom lub rencistom w przeszłości będącym pra-
cownikami przyznającego rabat podmiotu. W przeszłości przychody z tego tytułu nie korzystały ze zwol-
nienia od podatku, o którym mowa w art. 21 ust. 1 pkt 38 ustawy o PIT. W konsekwencji były opodat-
kowane zryczałtowanym podatkiem dochodowym w wysokości 10% (zob. art. 30 ust. 1 ustawy o PIT). 
Obecnie jednak zwolnienie od podatku, o którym mowa w art. 21 ust. 1 pkt 38 ustawy o PIT, obejmu-
je wszelkie świadczenia otrzymywane przez emerytów lub rencistów w związku ze stosunkiem łączącym 
ich uprzednio z zakładem pracy (a nie tylko świadczenia rzeczowe lub ekwiwalenty pieniężne w zamian 
tych świadczeń). W konsekwencji ma zastosowanie do otrzymywanych przez emerytów lub rencistów ra-
batów w związku ze stosunkiem łączącym ich uprzednio z zakładem pracy. Zwolnienie to przysługuje do 
wysokoś ci nieprzekraczającej w roku podatkowym kwoty 2280 zł.

PRZYKŁAD

Wróćmy do poprzedniego przykładu ze str. 16 i załóżmy, że zakład ubezpieczeń po specjalnej, obniżo-
nej (niedostępnej dla zwykłych klientów) cenie sprzedaje ubezpieczenia swoim byłym pracownikom 
będącym emerytami i rencistami. 
Osiągane z tego tytułu przychody emerytów i rencistów są w tej sytuacji zwolnione od podatku na 
podstawie art. 21 ust. 1 pkt 38 ustawy o PIT (jeśli nie zostanie przekroczony roczny limit tego zwol-
nienia).

Podlegającymi opodatkowaniu podatkiem dochodowym przychodami są również bonifikaty udzielane 
przez jednostki samorządu terytorialnego (w szczególności przez gminy) na zakup nieruchomości na pod-
stawie art. 68 ust. 1 ustawy o gospodarce nieruchomościami. Potwierdził to Dyrektor Izby Skarbowej w Po-
znaniu, który w interpretacji indywidualnej z 16 lipca 2014 r., sygn. ILPB2/415-500/14-2/TR, wyjaśnił, że:

MF
 (...) kwota bonifikaty dotycząca przedmiotowego pomieszczenia stanowi dla Zainteresowanej pod-

legający opodatkowaniu podatkiem dochodowym przychód z innych źródeł, o którym to przycho-
dzie mowa w art. 10 ust. 1 pkt 9 w zw. z art. 20 ust. 1 ustawy o podatku dochodowym od osób fizycz-

nych. Bonifikata taka dotyczy bowiem konkretnej osoby, a nie wszystkich potencjalnych osób, które mogą 
wystąpić o udzielenie bonifikaty w przypadku zakupu pomieszczenia.

Podlegające opodatkowaniu podatkiem dochodowym przychody u osób otrzymujących rabat nie po-
wstają, jeżeli rabat jest ogólnodostępny, np. mogą z niego skorzystać wszyscy klienci danego podmiotu. 
Jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Łodzi z 25 kwietnia 2012 r., sygn. 
IPTPB1/415-55/12-4/AG:

MF
 (...) skoro cena towarów ulega zmniejszeniu, to w rezultacie zapłacona kwota, dla nabywcy stanowi 

rzeczywistą cenę zakupu towaru. Przy czym w przypadku rabatu nie zawsze występuje przychód 
w rozumieniu ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych. Rabat jest neutralny podatkowo 

w sytuacji, gdy krąg uprawnionych do zakupów z rabatem jest potencjalnie nieograniczony. Nie istnieje bo-
wiem wtedy możliwość przypisania przychodu określonej osobie. (…) Wnioskodawca jako producent kot-
łów c.o., ma prawo skierowania do wybranej grupy klientów oferty ich sprzedaży po obniżonych cenach. Jeśli 
z oferty Spółki będą mogli skorzystać wszyscy potencjalni nabywcy, użytkujący kotły Jej produkcji powyżej 
30 lat, to przyznane im świadczenie w postaci rabatu nie będzie miało indywidualnego charakteru. Przyzna-
nie rabatu będzie w takiej sytuacji czynnością obojętną podatkowo. W konsekwencji, na Wnioskodawcy nie 
będzie ciążył obowiązek sporządzenia klientom nabywającym kotły c.o. w ramach akcji marketingowej, in-
formacji według ustalonego wzoru o wysokości przychodów, o której mowa w art. 42a ustawy o podatku do-
chodowym od osób fizycznych.

Z kolei w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 3 lipca 2014 r., sygn. 
IBPBII/1/415-242/14/MK, czytamy, że:

MF
  (...) przedstawione we wniosku zdarzenie przyszłe nie ogranicza kręgu uprawnionych do uczestnictwa 

w akcji promocyjnej, gdyż w akcji promocyjnej będą mogli uczestniczyć wszyscy kierowcy samochodów 
serwisowanych u Wnioskodawcy. Z wniosku wynika zatem, że krąg uprawnionych w akcji promocyjnej 

do zakupów po promocyjnej cenie 1 zł brutto (tj. sprzedaży przez Wnioskodawcę towarów z rabatem) jest poten-
cjalnie nieograniczony. W konsekwencji, korzystanie na jednakowych warunkach z akcji promocyjnej i z rabatów 
przez nieograniczone grono osób (wszystkich kierowców samochodów serwisowanych u Wnioskodawcy) nie po-
woduje powstania przychodu u tych osób w rozumieniu ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych a tym 
samym na Wnioskodawcy nie ciążą żadne obowiązki płatnika podatku dochodowego z tego tytułu.
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PRZYKŁAD

Podatnik zorganizował promocję polegającą na tym, że zakup towaru X uprawnia wszystkich nabyw-
ców do zakupu towaru Y z rabatem 50%. U osób korzystających z tego rabatu nie powstają przychody 
podlegające opodatkowaniu podatkiem dochodowym.

Podobnie ma się rzecz w przypadkach, gdy rabat jest przyznawany za punkty zbierane przez klientów 
w czasie wcześniejszych zakupów. Także w takich przypadkach u klientów nie powstają przychody podle-
gające opodatkowaniu podatkiem dochodowym. Potwierdził to Dyrektor Izby Skarbowej w Poznaniu w in-
terpretacji indywidualnej z 24 grudnia 2013 r., sygn. ILPB1/415-1126/13-2/AMN. O wydanie tej interpre-
tacji wnioskował podatnik, który zorganizował akcję promocyjną polegającą na gromadzeniu punktów za 
dokonane zakupy i umożliwieniu wymiany tych punktów na rabaty cenowe. W tym stanie rzeczy organ 
podatkowy wyjaśnił, że:

MF
  (...) korzystanie na jednakowych warunkach z programu lojalnościowego i z rabatów przy zakupie to-

warów przez nieograniczone grono osób nie powoduje powstania przychodu w rozumieniu ustawy o po-
datku dochodowym od osób fizycznych. Kwota udzielonego rabatu nie stanowi również nagrody związa-

nej ze sprzedażą premiową i nie podlega opodatkowaniu zryczałtowanym podatkiem, o którym mowa w art. 30 
ust. 1 pkt 2 ww. ustawy. Ponadto skutkiem uzyskania rabatu w programie lojalnościowym jest obniżenie ceny za-
kupu towarów, a nie uzyskanie nieodpłatnego świadczenia. Zatem po stronie klientów (uczestników Akcji Promo-
cyjnych) nie powstanie przychód, co w konsekwencji powoduje brak obowiązków płatnika u Wnioskodawcy.

Podkreślić należy, że powyższe dotyczy również sytuacji, gdy rabat jest bardzo duży (np. 99,99%), 
a w konsekwencji towary i usługi nabywane są za symboliczną kwotę. Taka właśnie sytuacja miała miejsce 
w stanie faktycznym będącym przedmiotem interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Po-
znaniu z 24 grudnia 2013 r., sygn. ILPB1/415-1126/13-2/AMN, w której czytamy, że:

MF
  (...) korzystanie na jednakowych warunkach z programu lojalnościowego i z rabatów przy zakupie 

towarów przez nieograniczone grono osób nie powoduje powstania przychodu w rozumieniu ustawy 
o podatku dochodowym od osób fizycznych. Kwota udzielonego rabatu nie stanowi również nagrody 

związanej ze sprzedażą premiową i nie podlega opodatkowaniu zryczałtowanym podatkiem, o którym mowa 
w art. 30 ust. 1 pkt 2 ww. ustawy.

PRZYKŁAD

Podatnik zorganizował promocję polegającą na tym, że zakup towaru X uprawnia wszystkich nabyw-
ców do zakupu towaru Y za symboliczną złotówkę. Także w takim przypadku u osób korzystających 
z rabatu nie powstają przychody podlegające opodatkowaniu podatkiem dochodowym.

W przypadkach, o których mowa, przychody nie powstają u wszystkich osób korzystających z rabatów, 
w tym u pracowników podatników. W szczególności u korzystających z rabatów pracowników podatni-
ków nie powstają z tego tytułu przychody ze stosunku pracy. Potwierdzają to organy podatkowe w udziela-
nych wyjaśnieniach. Przykładem może być interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Łodzi 
z 23 września 2013 r., sygn. IPTPB1/415-458/13-2/DS, w której czytamy, że:

MF
  Zarząd Spółki wydał regulamin określający zasady sprzedaży swoich produktów dla odbiorców 

wewnętrznych oraz zewnętrznych niebędących podmiotami współpracującymi ze Spółką na pod-
stawie umów lub porozumień handlowych. W regulaminie Zarząd określił rabat w wysokości 50% 

na zakup produktów Spółki dla grup osób określonych w tym regulaminie, obliczany od ceny cennikowej. 
Zgodnie z regulaminem rabatem objęci są pracownicy Spółki z najbliższymi rodzinami, goście wizytujący 
Wnioskodawcę, osoby współpracujące ze Spółką na podstawie umów cywilnoprawnych. (...)

W opisanej we wniosku sytuacji, skutkiem uzyskania rabatu jest obniżenie ceny zakupu towarów. Ponadto, 
przedstawione we wniosku zdarzenie przyszłe nie ogranicza kręgu uprawnionych do korzystania z rabatu ce-
nowego, a zatem krąg uprawnionych do zakupów z rabatem jest potencjalnie nieograniczony. (...)

Zatem, po stronie pracowników Spółki nie powstanie przychód ze stosunku pracy podlegający opodatko-
waniu a Spółka nie będzie zobowiązana w stosunku do swoich pracowników do obliczenia i pobrania zaliczki 
na podatek dochodowy od osób fizycznych.
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Również w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 8 listopada 2013 r., 
sygn. ITPB2/415-753/13/RS, czytamy, że:

MF
 (...) przedstawione we wniosku zdarzenie przyszłe nie ogranicza kręgu uprawnionych do uczestnic-

twa w ww. akcji wyłącznie do pracowników Spółki, gdyż akcja rabatowa skierowana będzie również 
do kontrahentów i ich pracowników, osób świadczących na rzecz Spółki usługi na podstawie umów 

cywilnoprawnych. Zatem krąg uprawnionych do zakupów z rabatem będzie potencjalnie nieograniczony. 
W sytuacji, gdy grono beneficjentów – podmiotów korzystających z rabatów nie będzie ograniczone wyłącz-
nie do pracowników, to przychód w rozumieniu ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych, u uczest-
ników programu, nie powstanie. W konsekwencji, korzystanie na jednakowych warunkach z akcji rabato-
wych przez pracowników Spółki wraz z innymi uprawnionymi, także tymi niezwiązanymi ze Spółką, jest 
neutralne podatkowo dla pracowników Spółki.

1.7. Rabaty pośrednie
Nie zawsze rabaty przyznawane są bezpośrednim nabywcom towarów i usług. Zdarza się, że rabaty są 

przyznawane kolejnym nabywcom towarów i usług. Są to tzw. rabaty pośrednie.
Dla celów VAT rabaty pośrednie obniżają podstawę opodatkowania oraz – jeżeli wystąpił – podatek 

należny u podatników przyznających te rabaty bez konieczności wystawiania faktury korygującej (zob. 
przykładowo wyroki Trybunału Sprawiedliwości Unii Europejskiej z 24 października 1996 r. w sprawie 
C-317/94 czy z 15 października 2002 r. w sprawie C-427/98 oraz wyrok NSA z 15 stycznia 2009 r., sygn. akt 
I FSK 1653/07). Dla celów podatku dochodowego rabaty pośrednie nie pomniejszają przychodów podatni-
ków udzielających rabatu. Jak czytamy w wyroku NSA z 3 lipca 2012 r., sygn. akt II FSK 2558/10:

NSA
 (...) brzmienie przepisu art. 12 ust. 3 ustawy podatkowej wskazuje na możliwość obniżenia przychodu 

podatkowego z tytułu udzielonego przez podatnika rabatu, a więc obniżki ceny towaru dla kupujące-
go. Rabat stanowi formę rezygnacji od ustalonej między sprzedającym i kupującym ceny. Udziela się 

go, co podkreśla w swej argumentacji organ skarżący, nabywcy towaru. (…) Tymczasem w sytuacji, w której 
sprzedawcę nie łączą żadne stosunki prawne z beneficjentem środków przyznawanych mu pod warunkiem ich 
nabywania w hurtowniach, do których towar dostarcza podatnik, przekazywane w tej sposób środki pieniężne 
nie są rabatami obniżającymi cenę sprzedawanych przez niego leków. Nie obniżają zatem przychodu ze sprze-
daży leków hurtowniom ponieważ nie są rabatem udzielonym przez sprzedawcę kupującemu.

Takie też stanowisko reprezentują organy podatkowe, wskazując jednocześnie, że koszty rabatów pośrednich 
mogą być przez przyznających je podatników zaliczane do kosztów uzyskania przychodów. Tytułem przykładu 
można wskazać interpretację indywidualną Dyrektora Izby Skarbowej w Warszawie z 18 stycznia 2013 r., sygn. 
IPPB5/423-1136/12-3/RS czy interpretację indywidualną Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 22 paź-
dziernika 2013 r., sygn. IBPBI/2/423-942/13/MO. W pierwszej ze wskazanych interpretacji czytamy, że:

MF
 (...) wydatki ponoszone przez Spółkę na wypłatę bonusów (rabatów pośrednich) Sprzedawcom 

związane są niewątpliwie z uzyskaniem przez Spółkę przychodów. Jednakże, w związku z faktem, iż 
Spółka nie wystawia na rzecz Sprzedawców żadnych faktur sprzedażowych, gdyż Sprzedawcy otrzy-

mują faktury zakupowe od hurtowni/dystrybutorów, a nie od Spółki, to przedmiotowych wydatków nie 
można powiązać w sposób bezpośredni z przychodami Spółki z tytułu sprzedaży produktów M. Wobec tego, 
wydatki ponoszone przez Spółkę na wypłatę bonusów (rabatów pośrednich) Sprzedawcom stanowią pośred-
nie koszty uzyskania przychodów.

W drugiej z przywołanych interpretacji czytamy, że:

MF
 W ocenie tut. Organu, wydatki poniesione przez spółkę komandytową na wypłatę gratyfikacji pie-

niężnych, stanowią koszty uzyskania przychodów, których związek z uzyskanym przychodem jest 
pośredni. Nie istnieje bowiem bezpośredni związek wysokości kosztów poniesionych przez spółkę ko-

mandytową na wypłatę gratyfikacji pieniężnych z wysokością przychodów ze sprzedaży jej produktów.

PRZYKŁAD

Producent zabawek zorganizował promocję polegającą na tym, że każdemu nabywcy, który prześ le ze-
skanowany paragon dokumentujący zakup zabawki tego producenta, zwróci 10% ceny brutto zakupu 
(nie więcej niż 10% sugerowanej przez producenta ceny detalicznej). W takich przypadkach udzielane 
przez producenta zabawek rabaty pośrednie nie obniżają jego przychodów, lecz stanowią dla produ-
centa koszty uzyskania przychodów. A zatem, przykładowo, z tytułu zwrotu 10% ceny brutto zabawki
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kupionej za 150 zł podatnik może zaliczyć do kosztów 12,20 zł (15 × 100/123). W księgach rachun-
kowych udzielającego rabatu pośredniego może on zostać zaewidencjonowany następująco:
1. Nota księgowa dotycząca rabatu

a) wartość netto rabatu
Wn konto 765 „Pozostałe koszty operacyjne” 12,20 zł

b) zmniejszenie VAT należnego
Wn konto 222 „Rozliczenie podatku VAT należnego” 2,80 zł

c) wartość brutto rabatu
Ma konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 15,00 zł

2. WB – przelanie środków pieniężnych nabywcy
Wn konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 15,00 zł
Ma konto 131 „Bieżący rachunek bankowy” 15,00 zł

240 – Pozostałe rozrachunki
222 – Rozliczenie podatku VAT 

należnego
765 – Pozostałe 

koszty operacyjne

2) 15,00  15,00 (1c 1b) 2,80 1a) 12,20

131– Bieżący rachunek bankowy

 xxx  15,00 (2

Należy przyjąć, że w przypadku rabatów pośrednich przyznawanych konsumentom znajduje zastosowa-
nie zwolnienie obejmujące wartość nagród związanych ze sprzedażą premiową towarów lub usług, jeżeli 
jednorazowa wartość tych wygranych lub nagród nie przekracza kwoty 760 zł (zob. art. 21 ust. 1 pkt 68 
ustawy o PIT). WSA w Warszawie w wyroku z 4 lipca 2013 r., sygn. akt SA/Wa 381/13, nie zgodził się ze 
stanowiskiem, iż za sprzedaż premiową można uznawać wyłącznie sytuację, w której premia przyznawa-
na jest przez sprzedawcę kupującemu. W wyroku tym sąd uznał, że zwolnienie z podatku nagród uzyska-
nych w ramach sprzedaży premiowej obejmuje również sytuację, w której nagroda wydawana jest przez 
organizatora akcji promocyjnej niebędącego jednocześnie podmiotem zawierającym umowę z konsumen-
tem. Dopuszczalność stosowania zwolnienia, o którym mowa w art. 21 ust. 1 pkt 68 ustawy o PIT, w tego 
typu sytuacjach potwierdził również Dyrektor Izby Skarbowej w Warszawie w interpretacji indywidualnej 
z 14 stycznia 2014 r., sygn. IPPB2/415-757/13-2/MK1. W piśmie tym czytamy, że:

MF
 Odnosząc powyższe do przedstawionego we wniosku o interpretację indywidualną opisu stanu fak-

tycznego należy zgodzić się ze stanowiskiem Wnioskodawcy, że w przedmiotowej sprawie mamy do 
czynienia ze sprzedażą premiową, w związku z czym uczestnicy przedmiotowego programu lojalnoś-

ciowego, którzy z tytułu uczestnictwa w programie otrzymują nagrody o wartości nieprzekraczającej jedno-
razowo 760 zł korzystają ze zwolnienia z opodatkowania, o którym mowa w art. 21 ust. 1 pkt 68 ustawy 
o podatku dochodowym od osób fizycznych.

Należy także potwierdzić słuszność stanowiska Wnioskodawcy odnośnie braku w niniejszej sprawie obowiąz-
ku sporządzenia przez Wnioskodawcę informacji PIT-8C oraz przekazania jej podatnikom oraz naczelnikom 
właściwych urzędów skarbowych, zgodnie z treścią art. 42a ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych.

Należy wskazać, że uczestnicy programu lojalnościowego, którzy z tytułu uczestnictwa w Programie otrzy-
mują nagrody o wartości nieprzekraczającej jednorazowo 760 zł korzystają ze zwolnienia z opodatkowania, 
o którym mowa w art. 21 ust. 1 pkt 68 ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych. Wnioskodawca 
nie będzie zobowiązany do sporządzenia i przekazania podatnikom oraz naczelnikom właściwych urzędów 
skarbowych informacji PIT-8C.

PRZYKŁAD

Wróćmy do przykładu ze str. 19, tj. producenta zabawek przyznającego nagrody pieniężne oso-
bom, które kupiły wyprodukowane przez niego zabawki. O ile nagrody te nie przekraczają 760 zł,
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o tyle przychody osiągane przez osoby fizyczne otrzymujące te nagrody będą zwolnione od podatku 
(a więc nie będzie konieczne pobieranie przez producenta 10% zryczałtowanego podatku dochodo-
wego od wartości tych nagród – zob. art. 30 ust. 1 pkt 2 ustawy o PIT).
W księgach rachunkowych pobrany od osób fizycznych zryczałtowany podatek dochodowy pomniej-
sza kwotę fizycznie otrzymaną przez nabywcę. Przykładowo, jeśli z  tytułu zwrotu 10% osoba fizycz-
na ma otrzymać 1230 zł, to o 123 zł zostanie pomniejszone kwota fizycznej wypłaty. Osoba fizyczna 
otrzyma 1107 zł.
1. Nota księgowa dotycząca rabatu

a) wartość netto rabatu
Wn konto 765 „Pozostałe koszty operacyjne” 1 000 zł

b) zmniejszenie VAT należnego
Wn konto 222 „Rozliczenie podatku VAT należnego” 230 zł

c) wartość brutto rabatu
Ma konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 1 230 zł

2. Pobranie od osoby fizycznej zryczałtowanego podatku dochodowego (10% z 1230 zł)
Wn konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 123 zł
Ma konto 220 „Rozrachunki publicznoprawne” 123 zl

3. WB – Przelanie środków pieniężnych nabywcy
Wn konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 1 107 zł
Ma konto 131 „Bieżący rachunek bankowy” 1 107 zł

240 – Pozostałe 
rozrachunki

222 – Rozliczenie podatku VAT 
należnego

765 – Pozostałe 
koszty operacyjne

2) 123,00  1 230,00 (1c 1b) 230,00 1a) 1 000,00

3) 1 107,00

220 – Rozrachunki 
publicznoprawne

131 – Bieżący 
rachunek bankowy

 123,00 (2  xxx  1 107,00 (3

1.8. Rabaty towarowe
Szczególną formą rabatu jest tzw. rabat towarowy (zwany również rabatem naturalnym). Tego rodzaju 

rabat polega na tym, że nabywca z tytułu zakupu towarów lub usług otrzymuje dodatkowo nieodpłatnie 
inne towary lub usługi.

Nie ulega wątpliwości, że koszty nabycia lub wytworzenia towarów i usług przekazywanych jako rabat 
towarowy stanowią koszty uzyskania podatników przyznających tego typu rabaty. Są to bowiem koszty 
ponoszone w celu osiągnięcia przychodów. Przyznawanie rabatów towarowych ma bowiem na celu za-
chęcenie kontrahentów do zwiększonych zakupów lub terminowego dokonywania płatności. Jednocześnie 
nie są to koszty wymienione wśród kosztów niestanowiących kosztów uzyskania przychodów (zob. art. 22 
ust. 1 w zw. z art. 23 ust. 1 ustawy o PIT i art. 15 ust. 1 w zw. z art. 16 ust. 1 ustawy o CIT).

Przyjmuje się jednocześnie, że otrzymywanie rabatów towarowych nie skutkuje u otrzymujących je po-
datników przychodów podlegających opodatkowaniu podatkiem dochodowym, w szczególności przycho-
dów z tytułu nieodpłatnie otrzymanych rzeczy lub praw albo przychodów ze świadczeń nieodpłatnych. 
Jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu z 19 września 2014 r., 
sygn. ILPB3/423-291/14-4/PR:

MF
  (...) należy się zgodzić ze stanowiskiem Wnioskodawcy, że nabycie przez niego towaru w formie „ra-

batu towarowego” wiąże się ze świadczeniem ekwiwalentnym i tym samym nie dochodzi do powsta-
nia przychodu z tytułu nieodpłatnego świadczenia. Tym samym należy przyjąć, że Spółka płacąc 

uzgodnioną w umowie cenę za towary wraz z dołączanymi od nich gratisami płaci zarówno za kupowane 
towary, jak i za dołączane do nich gratisy. W konsekwencji, nie ma podstawy do uznania, że Spółka otrzy-
muje nieodpłatnie gratisy dołączane do kupowanych przez Spółkę towarów i uzyskuje przychód z tytułu nie-
odpłatnych świadczeń. Podsumowując, Spółka nie jest zobowiązana z tytułu otrzymanych gratisów dołącza-
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nych do kupowanych towarów do rozpoznania przychodu podatkowego na podstawie art. 12 ust. 1 pkt 2 
ustawy o podatku dochodowym od osób prawnych.

2. Premie pieniężne
Jedną z form nagradzania kontrahentów i zachęcania ich do dokonywania jak największych zakupów 

czy też terminowego dokonywania płatności za nabywane towary i usługi jest przyznawanie im tzw. premii 
pieniężnych.

2.1. Premie pieniężne jako rodzaj rabatu
W przeszłości można się było spotkać ze stanowiskiem, że przyznawanie premii pieniężnych nie pod-

lega opodatkowaniu VAT lub podlega opodatkowaniu VAT jako świadczenie usług. Obecnie uznaje 
się jednak, że premie pieniężne stanowią, co do zasady, rodzaj rabatu. Przykładowo w uchwale NSA 
z 25 czerwca 2012 r., sygn. I FPS 2/12, czytamy, że:

NSA
 Z powyższego wynika, że zakresy terminów rabat i premia pieniężna w znaczeniu gospodarczym się 

pokrywają.
Zauważyć należy, że efekt ekonomiczny w danym okresie, przyznania np. premii pieniężnej wyrażo-

nej procentowo w stosunku do obrotu oraz udzielenia rabatu w stosunku do wszystkich transakcji z określo-
nym kontrahentem w tymże okresie, z uwzględnieniem tego samego procentu, będzie zbliżony w tym sensie, 
że wiązać się będzie z przekazaniem nabywcy przez sprzedawcę określonej kwoty premii obliczonej procen-
towo w stosunku do obrotu lub odpowiadającej jej kwoty rabatu ustalonego w stosunku do poszczególnych 
transakcji, z uwzględnieniem tego samego procentu.

Podobnie będzie w przypadku premii pieniężnej określonej kwotowo, chociaż w tym przypadku przypisanie 
stosownej kwoty rabatu, jaka powinna przypadać na poszczególne transakcje uwzględniane za dany okres 
może być trudniejsze niż w przypadku premii pieniężnej wyrażonej procentowo.

Niewątpliwie zatem premia pieniężna za dany okres, w ujęciu ekonomicznym, sprowadza się w istocie do 
zwrotu nabywcy przez sprzedawcę części uiszczonego wcześniej wynagrodzenia z tytułu dokonanych z na-
bywcą transakcji – w następstwie czego zmniejszeniu ulega wcześniej określona z tytułu tych transakcji ich 
globalna wartość, a tym samym wartość pojedynczych transakcji, pomniejszona proporcjonalnie.

Dotyczy to nie tylko skutków w VAT, ale również skutków w podatku dochodowym. A zatem przyznawanie 
premii pieniężnych dla celów podatku dochodowego powinno być rozliczane, co do zasady, tak jak przyzna-
wanie rabatów, a więc najczęściej premie pieniężne zmniejszają przychody sprzedawców (zob. punkt 1.1. 
Rabaty a przychody sprzedawców) oraz koszty uzyskania przychodów nabywców (zob. punkt 1.3. Ra-
baty a koszty uzyskania przychodów nabywców).

Potwierdzają to organy podatkowe w udzielanych wyjaśnieniach, czego przykładem może być in-
terpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 28 listopada 2013 r., sygn. 
IBPBI/2/423-974/13/MO. Czytamy w niej, że:

MF
 (...) faktura dotycząca premii pieniężnej (rabatu) nie dokumentuje odrębnego, niezależnego zda-

rzenia gospodarczego, lecz odnosi się ściśle do stanu zaistniałego w przeszłości. Punktem odniesienia 
są faktury pierwotne. Przepisy ustawy o pdop nie określają szczególnych zasad dokonywania korekt 

kosztów uzyskania przychodów. Zatem, bez względu na to czy poniesiony koszt ma charakter kosztu bezpo-
średniego, czy też kosztu pośredniego wystawiona faktura dotycząca premii pieniężnej (rabatu) nie zmienia 
momentu poniesienia i potrącenia kosztu a jedynie jego wysokość. Otrzymanie rabatu powinno zatem skut-
kować dokonaniem korekty tych kosztów z tyt. zakupu towarów (surowców), z którymi dany rabat jest 
związany. Koszty powinny być pomniejszone w związku z otrzymaniem rabatu w okresie sprawozdawczym, 
w którym zostały wykazane.

Powyższe oznacza, że najczęściej premie pieniężne nie generują przychodów u otrzymujących je po-
datników oraz kosztów uzyskania przychodów u podatników je przyznających. Nieaktualna jest zatem, 
przykładowo, interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 8 września 2011 r., 
sygn. ITPB3/423-284/11/MK, w której czytamy, że:

MF
 (....) otrzymane przez Spółkę świadczenie pieniężne będzie związane jednak z prowadzoną działal-

nością gospodarczą. W rozpatrywanej sprawie do ustalenia daty powstania przychodu z tego tytułu 
będzie miał zatem zastosowanie przepis art. 12 ust. 3e ustawy o podatku dochodowym od osób 

prawnych, stosownie do którego za datę powstania przychodu, o którym mowa w ust. 3 tegoż artykułu, 
do którego nie stosuje się ust. 3a, 3c i 3d, uznać należy dzień otrzymania zapłaty. Tym samym przychód 
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po stronie Spółki z tytułu otrzymania przez nią premii pieniężnej, powstanie w dniu otrzymania tej premii, 
np. w dniu wpływu środków na rachunek bankowy Spółki.

2.2. Premie pieniężne jako wynagrodzenie z tytułu świadczenia usług
Zasada, że premie pieniężne stanowią rodzaj rabatu, nie obowiązuje bezwzględnie. Istnieją bowiem rów-

nież premie pieniężne, które nie mają charakteru rabatów.
Pierwszą grupę takich premii pieniężnych stanowią premie pieniężne stanowiące wynagrodzenie z tytu-

łu świadczenia usługi. Jak czytamy w wyroku NSA z 11 czerwca 2010 r., sygn. akt I FSK 972/09:

NSA
 (...) samo jedynie osiągnięcie przez nabywcę określonej wartości nabytych od dostawcy towarów nie 

stanowi (…) świadczenia przez niego usługi na rzecz podmiotu wytwarzającego ten towar. Odmien-
na sytuacja zachodziłaby, gdyby zostało ustalone, że pomiędzy płatnikiem premii pieniężnej i na-

bywcą istnieje stosunek prawny, w oparciu o który nabywca dokonując zakupów u dostawcy uzyskuje premię 
nie tylko za satysfakcjonującą producenta wartość dokonanych zakupów, lecz także za realizację przez na-
bywcę innych czynności na rzecz tego podmiotu, np. podjęcie działań w kierunku rozwijania bazy sprzedaży 
jego towarów, zobowiązanie się do stosowania szczególnych, np. określonych zasad eksponowania towarów 
klientom, przyjęcie określonych zobowiązań lojalnościowych wobec producenta itp., wówczas mielibyśmy do 
czynienia ze świadczeniem usługi przez nabywcę na rzecz płatnika premii pieniężnej, wynagradzanej przez 
niego stosowną premią, która powinna zostać opodatkowana.

Z kolei w interpretacji ogólnej z 27 listopada 2012 r., sygn. PT3/033/10/423/AEW/12/PT-618, Mini-
ster Finansów, potwierdzając, że premie pieniężne stanowią, co do zasady, rodzaj rabatu, wskazał jed-
nocześnie, że:

MF
 (...) powyższe wyjaśnienia nie dotyczą sytuacji, gdyby w stanie faktycznym danej sprawy zostało ustalo-

ne, że pomiędzy dostawcą i nabywcą istniał stosunek prawny, w oparciu o który nabywca dokonując za-
kupów u dostawcy uzyskał premię przede wszystkim za realizację przez nabywcę określonych czynności 

na rzecz dostawcy, np. stosowania szczególnych, czy też określonych przez dostawcę zasad eksponowania jego to-
warów klientom a nie za satysfakcjonującą dostawcę wartość dokonanych zakupów lub terminowość regulowania 
należności z tytułu dokonanej sprzedaży. Podobnie nie można przedstawionych wyjaśnień odnosić do wypłacania 
premii pieniężnej nabywcom za niedokonywanie przez nich nabyć podobnych towarów u innych podatników. 
W takich przypadkach mielibyśmy do czynienia ze świadczeniem usługi przez nabywcę na rzecz dostawcy, wyna-
gradzanej przez niego stosowną premią, które powinno zostać opodatkowane i udokumentowane fakturą.

Premie pieniężne stanowiące wynagrodzenie za świadczenie usług rozliczane są dla celów podatku do-
chodowego inaczej niż premie pieniężne stanowiące rodzaj rabatu. Premie takie generują:
1) przychody u podatników wynagradzanych premiami pieniężnymi (tj. u nabywców towarów i usług),
2) koszty uzyskania przychodów u podatników przyznających premie pieniężne (tj. u sprzedawców towa-
rów i usług).

PRZYKŁAD

Podatnik współpracuje ze spółką posiadającą sieć punktów handlowych. Umowa łącząca strony zobowią-
zuje spółkę do określonego w tej umowie sposobu eksponowania towarów podatnika, za co spółce należy 
się premia pieniężna określona jako 2% miesięcznej sprzedaży brutto towarów podatnika. W takim przy-
padku premia pieniężna ma charakter wynagrodzenia za świadczenie przez spółkę usługi, a więc stanowi 
przychód sieci handlowej oraz koszt uzyskania przychodów podatnika. Jest to kwota netto z faktury, gdy 
podmioty te są podatnikami VAT czynnymi. Szczegółowe rozliczenie – patrz przykład na str. 24.

W przypadkach, o których mowa, świadczone usługi najczęściej są opodatkowane VAT według stawki podsta-
wowej 23%. Wyjątek dotyczy sytuacji, gdy usługi te świadczą podatnicy, u których sprzedaż jest zwolniona od 
podatku na podstawie art. 113 ust. 1 lub 9 ustawy o VAT, a więc korzystający z tzw. zwolnienia z uwagi na wiel-
kość sprzedaży. W takich przypadkach podlegającym opodatkowaniu podatkiem dochodowym przychodem 
jest premia pieniężna netto. Za przychód z działalności gospodarczej uważa się bowiem przychód pomniejszony 
o należny podatek od towarów i usług (zob. art. 14 ust. 1 ustawy o PIT oraz art. 12 ust. 4 pkt 9 ustawy o CIT). 
Premia pieniężna netto stanowi najczęściej koszt uzyskania przychodów, gdyż VAT, co do zasady, nie stanowi 
kosztów uzyskania przychodów (zob. art. 23 ust. 1 pkt 43 ustawy o PIT i art. 16 ust. 1 pkt 46 ustawy o CIT).
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PRZYKŁAD

Wróćmy do przykładu ze str. 23 i załóżmy, że w lutym 2015 r. wartość sprzedaży towarów podatni-
ka w sieci punktów handlowych spółki wyniosła 37 230 zł. Oznaczałoby to, że za luty 2015 r. spółce 
przysługuje premia pieniężna w kwocie 744,60 zł. Jest to kwota brutto, a więc zawierająca kwotę VAT 
w wysokości 139,23 zł (744,60 zł × 23/123 = 139,23 zł). Przychodem podatnika i kosztem uzyskania 
przychodów spółki jest w tej sytuacji 605,37 zł (744,60 zł × 100/123 = 605,37 zł).
W księgach rachunkowych transakcja ta polega na wystawieniu przez sieć punków handlowych fak-
tury za świadczoną usługę. Może być ona zaewidencjonowana w księgach rachunkowych sieci han-
dlowej następująco:
1. Faktura dotycząca premii za określony sposób eksponowania towarów

a) wartość netto faktury
Ma konto 700 „Sprzedaż usług” 605,37 zł

b) VAT należny
Ma konto 222 „Rozliczenie podatku VAT należnego” 139,23 zł

c) wartość brutto faktury
Wn konto 201 „Rozrachunki z odbiorcami” 744,60 zł

700 – Sprzedaż usług
222 – Rozliczenie podatku VAT 

należnego
201 – Rozrachunki 

z odbiorcami

 605,35 (1a  139,23 (1b 1c) 744,60

Z kolei w księgach rachunkowych spółki korzystającej ze świadczonej usługi odpowiedniego ekspono-
wania towarów ewidencja może być następująca:
1. Faktura dotycząca premii za określony sposób eksponowania towarów

a) wartość netto faktury
Wn konto zespołu 4 (Usługi obce, Pozostałe koszty, Koszty reklamy) 605,37 zł

b) VAT naliczony
Wn konto 223 „Rozliczenie podatku VAT naliczonego” 139,23 zł

c) wartość brutto faktury
Ma konto 202 „Rozrachunki z dostawcami” 744,60 zł

202 – Rozrachunki 
z dostawcami

223 – Rozliczenie podatku VAT 
naliczonego konto zespołu 4

 744,60 (1c 1b) 139,23 1a) 605,37

2.3. Pozostałe premie pieniężne
Trzecią grupę premii pieniężnych stanowią premie pieniężne, które dla wypłacających je podmiotów sta-

nowią koszty uzyskania przychodów, zaś dla otrzymujących je podmiotów – podlegające opodatkowaniu 
przychody. Chodzi o premie pieniężne, które nie mają charakteru rabatu, a jednocześnie nie stanowią wy-
nagrodzenia z tytułu świadczenia usług.

Tytułem przykładu wskazać można stan faktyczny, którego dotyczy interpretacja indywidualna Dy-
rektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 14 listopada 2013 r., sygn. ITPB3/423-376/13/MK. O wydanie 
tej interpretacji wnioskował podatnik będący pośrednikiem ubezpieczeniowym, który wypłacał swoim 
klientom premie pieniężne za zawieranie umów ubezpieczenia za swoim pośrednictwem (de facto dzielił 
się z klientami swoją prowizją). We wskazanej interpretacji czytamy, że:

MF
 (...) tzw. premia pieniężna wypłacana będzie przez Wnioskodawcę na rzecz kontrahentów – Klien-

tów, a jej wysokość uzależniona zostanie wyłącznie od wartości składek ubezpieczeniowych opłaco-
nych przez Klientów (bądź leasingobiorców Klientów) z tytułu zawartych umów ubezpieczenia za 

pośrednictwem Spółki. Przedmiotowe wydatki wykazują związek z konkretnym przychodem – wysokość pre-
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mii, która będzie wypłacana firmom leasingowym będzie uzależniona od sumy opłacanych przez nich skła-
dek. Od wysokości opłacanych składek uzależnione jest z kolei wynagrodzenie otrzymywane przez Spółkę od 
zakładów ubezpieczeniowych. Wypłacane premie pieniężne mają zachęcać kontrahentów do zwierania 
umów ubezpieczeniowych i zwiększyć atrakcyjności Spółki na rynku brokerów ubezpieczeniowych, a także 
przyczynić się do utrzymania oraz ewentualnego rozszerzenia kręgu podmiotów, które będą zawierać umo-
wy ubezpieczenia z zakładami ubezpieczeń za pośrednictwem Wnioskodawcy. Tym samym wydatki z tego ty-
tułu stanowić będą mogły koszt uzyskania przychodów – przy spełnieniu warunków wynikających z przepi-
sów art. 15 ust. 1 cyt. ustawy.

Dlatego, chcąc udzielić tego typu premii, warto zwrócić się o wydanie interpretacji indywidualnej 
w tej sprawie.

Z tytułu wypłacania premii pieniężnych należących do omawianej grupy konieczne może być sporządza-
nie i przekazywanie urzędom skarbowym oraz osobom fizycznym informacji PIT-8C (w wykonaniu obo-
wiązku określonego w art. 42a ustawy o PIT). Przypadek taki miał miejsce w stanie faktycznym, którego 
dotyczyła interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 30 czerwca 2014 r., sygn. 
ITPB1/415-445/14/WM. O wydanie tej interpretacji wystąpiła spółka posiadająca internetową platformę 
handlową, która zorganizowała program lojalnościowy dla grup konsumenckich stworzony zgodnie z ideą 
marketingu wielopoziomowego. Program ten polegał na tym, że użytkownicy systemu otrzymywali premie 
pieniężne za zakupy dokonywane na platformie przez użytkowników, którzy zarejestrowali się na platfor-
mie z jego polecenia (np. przez wygenerowany link referencyjny). W tym stanie faktycznym organ podat-
kowy wyjaśnił, że:

MF
 Natomiast w opisanym zdarzeniu przyszłym nagrody przyznane są konsumentowi w związku 

z zakupami dokonanymi przez osoby wchodzące w skład jego grupy zakupowej, gdy umowy 
sprzedaży ze spółką nie będzie zawierać tylko konsument, któremu przyznano premie pieniężne, 

lecz również osoby wchodzące w skład jego grupy zakupowej. Zatem podjęte przez Wnioskodawcę działa-
nia sprowadzają się do wynagradzania konsumentów za dokonanie zakupów w całej grupie zakupowej, 
a nie za dokonanie zakupów osobistych danego konsumenta – od wysokości obrotów grupy uzależniona 
jest wartość nagrody. Tym samym należy uznać, iż nagrody pieniężne przyznawane w tym programie nie 
są związane ze sprzedażą premiową określoną w art. 30 ust. 1 pkt 2 ustawy o podatku dochodowym od 
osób fizycznych. 

(...) wartość nagrody pieniężnej, wypłacanej w ramach opisanego programu lojalnościowego osobom nie-
prowadzącym pozarolniczej działalności gospodarczej, w świetle art. 11 ust. 1 ustawy o podatku dochodo-
wym od osób fizycznych, stanowi dla użytkownika, przychód z innych źródeł w rozumieniu art. 20 ust. 1 
tej ustawy. Powyższe skutkuje tym, że na podmiocie wypłacającym ww. nagrody w postaci premii pieniężnej 
nie będzie ciążył obowiązek poboru zaliczek na podatek dochodowy od wartości tych nagród co potwierdza 
treść art. 42a ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych, w myśl którego przychód ten Wnioskodaw-
ca winien wykazać w informacjach PIT-8C, o których mowa w art. 42a ustawy o podatku dochodowym od 
osób fizycznych.

Premiami pieniężnymi są również nazywane kwoty pieniężne przyznawane jako dodatek do nagród 
rzeczowych (np. w konkursach) przeznaczone na pokrycie kwoty zryczałtowanego podatku dochodowe-
go od osób fizycznych od tych nagród. Tego typu premie pieniężne mogą być zaliczane przez przyznają-
cych je podatników do kosztów uzyskania przychodów. Potwierdził to Dyrektor Izby Skarbowej w War-
szawie w interpretacji indywidualnej z 9 października 2013 r., sygn. IPPB3/423-460/13-6/AM. Czytamy 
w niej, że:

MF
 Udział w konkursie polega na wpisaniu na kuponie danych osobowych uczestnika oraz proponowa-

nego hasła. (...) Zwycięskie hasła promujące centrum handlowe zostaną przez Wnioskodawcę wyko-
rzystane w jego kampaniach promocyjno-reklamowych. (...)  Każdy z autorów zwycięskiego hasła 

otrzyma nagrodę - jeden telewizor o przekątnej ekranu 32 cale oraz (ewentualnie) dodatkowe świadczenie 
– „premię pieniężną”. Jeżeli wartość telewizora nie przekroczy 760 zł, to przychód taki jest zwolniony z po-
datku dochodowego jako związany ze sprzedażą premiową, połączoną z uczestnictwem w konkursie. Jeżeli 
wartość nagrody przekroczy 760 zł, to zwycięzcy przysługuje dodatkowe świadczenie zwane w regulaminie 
konkursu „premią pieniężną”. W takiej sytuacji podatek dochodowy zostanie obliczony od sumy wartości na-
grody rzeczowej wraz z premią pieniężną. Odbiorca nagrody, nieprowadzący działalności gospodarczej, jest 
obowiązany podać Wnioskodawcy wszelkie dane wymagane przepisami prawa podatkowego, przed wyda-
niem nagrody, celem dokonania wpłaty kwoty zryczałtowanego podatku dochodowego od osób fizycznych 
bezpośrednio do właściwego urzędu skarbowego.
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(...) Wnioskodawca może potraktować wydatki związane z nagrodami rzeczowymi i „premią pieniężną” 
otrzymanymi przez zwycięzców, w pełni jako koszty uzyskania przychodów na ogólnych zasadach wynika-
jących z art. 15 ust. 1 updop. Zdaniem Wnioskodawcy organizacja konkursu przyczyni się do rozpowszech-
nienia informacji o centrum handlowym oraz zachęci potencjalnych klientów do korzystania z oferty han-
dlowo-usługowej, co znajduje odzwierciedlenie w uzyskiwanych przez Wnioskodawcę przychodach z czynszu 
najmu od najemców lokali położonych na terenie centrum handlowego. Wprawdzie wydatek będący przed-
miotem niniejszej analizy nie posiada bezpośredniego związku z przychodem, ale może w sposób pośredni 
wpływać na jego uzyskanie.

Tego typu premie pieniężne stanowią równocześnie przychód dla otrzymujących je osób fizycznych. 
Ich obliczenie w prawidłowej wysokości pozwala na wyłączenie obowiązku pobrania kwoty zryczał-
towanego podatku dochodowego od osoby otrzymującej nagrodę rzeczową. W tym celu należy prze-
mnożyć wartość nagrody rzeczowej przez 11,1% (z zastrzeżeniem, że ze względu na zaokrąglanie 
kwot podatku do otrzymanego wyniku należy dodać 1 zł). Otrzymana kwota to kwota dodatkowej na-
grody pieniężnej w wysokości odpowiadającej podatkowi od łącznej wartości nagrody rzeczowej i tej 
nagrody pieniężnej.

PRZYKŁAD

Spółka z o.o. zamierza zorganizować konkurs, w którym nagrodą jest telefon o wartości 2000 zł. 
Aby wyłączyć konieczność pobierania zryczałtowanego podatku dochodowego, konieczne jest 
przyznanie przez spółkę dodatkowej nagrody pieniężnej w kwocie 222 zł (2000 zł × 11,1%). W ta-
kim bowiem przypadku zryczałtowany podatek dochodowy od wartości obu nagród wyniesie 222 zł 
(2222 × 10%  = 222,20 zł, a więc po zaokrągleniu do pełnych złotych 222 zł).

Ewidencja w księgach rachunkowych może być następująca
1. Przekazanie nagrody rzeczowej i pieniężnej dla zwycięzcy konkursu

Wn konto 409 „Pozostałe koszty rodzajowe” 2 222 zł
Ma konto 330 „Towary” 2 000 zł
Ma konto 100 „Kasa” 222 zł

2. Pobranie zryczałtowanego podatku dochodowego od wartości nagród
Wn konto 100 „Kasa” 222 zł
Ma konto 220 „Rozrachunki publicznoprawne” 222 zł

3. Uregulowanie zobowiązania wobec urzędu skarbowego z tytułu zryczałtowanego podatku 
dochodowego

Wn konto 220 „Rozrachunki publicznoprawne” 222 zł
Ma konto 131 „Bieżący rachunek bankowy” 222 zł

100 – Kasa 330 – Towary
409 – Pozostałe 

koszty rodzajowe

2) 222,00  222,00 (1 Sp) xxx  2 000,00 (1 1) 2 222,00

131 – Bieżący 
rachunek bankowy

220 – Rozrachunki 
publicznoprawne

Sp) xxx  222,00 (3 3) 222,00  222,00 (2

2.4. Premie pieniężne a podatek „u źródła”

W określonych przepisami przypadkach podatek z tytułu przychodów uzyskiwanych na terytorium Rze-
czypospolitej Polskiej przez podatników objętych ograniczonym obowiązkiem podatkowym (w uproszcze-
niu – nierezydentów) pobierany jest w formie ryczałtu (zob. art. 21 ust. 1 ustawy o CIT i art. 29 ust. 1 
ustawy o PIT). W takich przypadkach do pobrania zryczałtowanego podatku dochodowego (potocznie na-
zywanego podatkiem „u źródła”) obowiązani są, jako płatnicy, polskie osoby prawne, jednostki organiza-
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cyjne niemające osobowości prawnej oraz będące przedsiębiorcami osoby fizyczne (zob. art. 26 ust. 1 usta-
wy o CIT i art. 41 ust. 4 w zw. z art. 41 ust. 1 ustawy o PIT).

Premie pieniężne nie należą jednak do przychodów określonych przepisami art. 21 ust. 1 ustawy o CIT 
i art. 29 ust. 1 ustawy o PIT (w szczególności do przychodów z tzw. świadczeń niematerialnych, o któ-
rych mowa w art. 21 ust. 1 pkt 2a ustawy o CIT i art. 29 ust. 1 pkt 5 ustawy o PIT). W konsekwencji po-
datnicy wypłacający premie pieniężne nie są obowiązani do potrącania podatku „u źródła”.

Potwierdzają to organy podatkowe w udzielanych wyjaśnieniach. Przykładem może być inter pre ta cja in-
dywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Warszawie z 20 kwietnia 2011 r., sygn. IPPB5/423-113/11-2/PS 
czy interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 7 marca 2011 r., sygn. 
IBPBI/2/423-1756/10/BG. W drugiej ze wskazanych interpretacji czytamy, że:

MF
 (...) wypłata przez Spółkę premii pieniężnej zagranicznym kontrahentom za osiągniecie określonego 

obrotu jako niewymieniona w art. 21 ust. 1 updop, w tym w szczególności w art. 21 ust. 1 pkt 2a 
updop oraz niemająca podobnego charakteru do świadczeń wymienionych w art. 21 ust. 1 pkt 2a 

updop, nie podlega opodatkowaniu na zasadach określonych w tym przepisie. Tak więc przychód uzyskany 
przez kontrahenta zagranicznego z tytułu premii pieniężnej nie mieści się w żadnej z kategorii wymienionej 
w art. 21 ust. 1 updop. W konsekwencji organ podatkowy uznał za prawidłowe stanowisko podatnika, że 
premia pieniężna wypłacona przez Spółkę kontrahentom zagranicznym, w przypadku osiągnięcia określo-
nego progu obrotów, nie będzie podlegała podatkowi na podstawie art. 21 ust. 1 ustawy o podatku docho-
dowym od osób prawnych.

3. Zwroty towarów
Sprzedane przez podatników towary są im często zwracane. Dotyczy to zwłaszcza towarów sprzedawa-

nych konsumentom na odległość (wysyłkowo) lub poza lokalem przedsiębiorcy, a więc w przypadkach, 
gdy nabywcy mogą w terminie 14 dni odstąpić od umowy bez podawania przyczyny i bez ponoszenia kosz-
tów (zob. art. 27 ustawy z 30 maja 2014 r. o prawach konsumenta – Dz.U. poz. 827), jak również zwrotów 
reklamacyjnych.

Konsekwencją takich zwrotów jest, co do zasady, zmniejszanie się przychodów sprzedawców oraz 
– w przypadkach gdy koszty nabycia zwracanych towarów zostały zaliczone do kosztów uzyskania przy-
chodów nabywcy – kosztów uzyskania przychodów nabywców.

3.1. Korygowanie przychodów w związku ze zwrotem towarów
Za przychód z działalności gospodarczej uważa się kwoty należne, choćby nie zostały faktycznie otrzy-

mane, po wyłączeniu wartości, między innymi, zwróconych towarów (zob. art. 14 ust. 1 ustawy o PIT 
i art. 12 ust. 3 ustawy o CIT). A zatem wartość zwróconych towarów pomniejsza przychody sprzedawców.

Sporne przy tym przez długi czas było to, czy przychody z tytułu zwrotu towarów powinny być pomniej-
szane wstecznie czy na bieżąco. Ostatecznie przeważyło stanowisko o konieczności wstecznego zmniej-
szania przychodów. Przykładem mogą być wyroki NSA z 26 czerwca 2012 r., sygn. akt II FSK 2422/10, 
z 12 lipca 2012 r., sygn. akt II FSK 2660/10, czy z 25 kwietnia 2014 r., sygn. akt II FSK 4/13. W ostatnim ze 
wskazanych wyroków czytamy, że:

NSA
 (…) skoro ustawodawca w ustawy o CIT nie określił żadnych reguł dotyczących korekty wartości na-

leżnego przychodu podatkowego w danym okresie rozliczeniowym, to nie ma również podstaw 
prawnych, aby przyjmować, że dla daty rozliczenia takiej korekty przychodu netto i w konsekwencji 

dla określenia momentu (daty) powstania obowiązku podatkowego istotne znaczenie mają okoliczności 
związane z wystawieniem faktury korygującej, która obniżałaby przychód (zwrot towarów). W rezultacie, 
bez względu na przyczynę wystawienia faktury korygującej, korekta wielkości przychodu powinna być rozli-
czona w okresie rozliczeniowym, w którym został już ujęty przychód należny, z uwzględnieniem zasad okreś-
lających datę powstania przychodu.

Takie też stanowisko reprezentują organy podatkowe. Przykładem może być interpretacja indywidualna Dy-
rektora Izby Skarbowej w Poznaniu z  27 czerwca 2014 r., sygn. ILPB3/423-150/14-4/JG. Czytamy w niej, że:

MF
 (…) wystawiając faktury korygujące dokumentujące zwroty towarów (…) Spółka powinna po-

mniejszyć/powiększyć przychód w tym okresie rozliczeniowym, w którym wykazane zostały przy-
chody podatkowe z faktury pierwotnej. Zatem nieprawidłowe jest dokonanie zmniejszenia lub 

zwiększenia przychodów podatkowych z przyczyn przedstawionych w opisie sprawy, w roku podatkowym, 
w którym wystawiono fakturę korygującą.
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Wskazane orzeczenia oraz interpretacja wydane zostały na podstawie przepisów podatku dochodowego 
od osób prawnych. Mają jednak pełne zastosowanie również na podstawie przepisów podatku dochodowe-
go od osób fizycznych. Podobnie bowiem jak w przypadku ustawy o CIT, przepisy ustawy o PIT nie okreś-
lają reguł dotyczących korekty wartości należnego przychodu podatkowego w danym okresie rozlicze-
niowym. Jednocześnie przepisy ustawy o PIT określające zasady powstawania przychodów z działalnoś ci 
gospodarczej (tj. przepisy art. 14 ust. 1 i 1c–1l ustawy o PIT) są analogiczne jak przepisy ustawy o CIT 
(tj. przepisy art. 12 ust. 3–3i ustawy o CIT).

A zatem nie tylko dla celów ustawy o CIT, ale również dla celów ustawy o PIT na skutek zwrotu towarów 
przychody z działalności gospodarczej korygowane powinny być wstecznie, tj. poprzez zmniejszenie przy-
chodów okresów uzyskania tych przychodów. Potwierdzają to organy podatkowe w udzielanych wyjaśnie-
niach, czego przykładem może być interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Łodzi z 5 grud-
nia 2012 r., sygn. IPTPB1/415-572/12-2/KSU, w której czytamy, że:

MF
 (…) zwrot towarów lub produktów potwierdzony wystawieniem faktury korygującej, wpływa na 

zmniejszenie wcześniej uzyskanego przychodu z ich sprzedaży. Zdarzenia te powinny zatem zostać 
uwzględnione w wielkości przychodów poprzez ich zmniejszenie w okresie sprawozdawczym (miesią-

cu), w którym przychody te pierwotnie powstały. Wnioskodawca winien zatem pomniejszyć pierwotnie uzyska-
ne przychody o wartość zwróconych towarów lub produktów i w konsekwencji dokonać stosownych korekt 
w okresie sprawozdawczym (miesiącu), w którym pierwotnie wykazano przychód.

Podkreślić należy, że konieczność wstecznego korygowania przychodów dotyczy przychodów ze 
wszelkiego rodzaju sprzedaży, w tym przychodów ze sprzedaży konsumenckiej. To właśnie sprzeda-
ży konsumenckiej dotyczył wniosek o wydanie interpretacji indywidualnej, której efektem było wyda-
nie przez Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach interpretacji indywidualnej z 4 czerwca 2012 r., sygn. 
IBPBI/1/415-268/12/BK, w której czytamy, że:

MF
 (…) w sytuacji uznania reklamacji przez Wnioskodawcę i udzielenia z tego tytułu bonifikaty od 

ceny reklamowanego towaru, bądź też w sytuacji zwrotu towaru – zwrotu kwoty stanowiącej cenę 
sprzedaży, wartość udzielonej bonifikaty, czy też dokonanego zwrotu, pomniejszać będzie, przy-

chód należny uzyskany z tego tytułu. Z tego też względu, korekta przychodu należnego, winna zostać do-
konana wstecz do okresu zaewidencjonowania faktury pierwotnej (wykazania przychodu należnego). 
(…) Korekta ta nie generuje nowego momentu powstania przychodu, lecz odnosi się do przychodu uprzed-
nio wykazanego.

PRZYKŁAD

W grudniu 2014 r. podatnik sprzedał towar spółce z o.o. Sprzedaż ta została udokumentowana faktu-
rą. Towar okazał się wadliwy, a w konsekwencji spółka w lutym 2015 r. – w porozumieniu z podatni-
kiem – dokonała jego zwrotu. Zmniejszenia przychodu z tytułu zwrotu pieniędzy za zwrócony przez 
spółkę towar podatnik nie może w tej sytuacji rozliczyć na bieżąco. Konieczna jest w tym celu korekta 
grudnia 2014 r. (w tym korekta zeznania PIT-36, PIT-36L lub PIT-28 złożonego za 2014 r., jeżeli ze-
znanie takie już zostało złożone).

Podobnie jak w przypadku rabatów (zob. punkt 1.1. Rabaty a przychody sprzedawców), także w przy-
padku otrzymania zwrotu towarów, których dostawa (sprzedaż) była udokumentowana fakturą, pomniej-
szanie przychodów dokonywane może być bez konieczności uzyskania potwierdzenia otrzymania faktury 
korygującej przez nabywcę. Powoduje to, że wsteczne zmniejszenia przychodów na podstawie faktur kory-
gujących dokumentujących zwroty towarów mogą być najczęściej dokonywane wcześniej od obniżenia na 
podstawie tych faktur podstawy opodatkowania VAT oraz podatku należnego.

PRZYKŁAD

Wróćmy do poprzedniego przykładu i załóżmy, że faktura korygująca dokumentująca zwrot towaru zo-
stała wystawiona przez podatnika na początku lutego 2015 r. Dla celów podatku dochodowego podat-
nik może taką fakturę uwzględnić od razu, tj. skorygować na jej podstawie przychody grudnia 2014 r. 
Inaczej ma się rzecz dla celów VAT, gdzie – jeśli nie ma zastosowania jeden z przepisów wyłączających
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konieczność uzyskania potwierdzenia otrzymania faktury korygującej (zob. art. 29a ust. 15 ustawy 
o VAT) – zmniejszenie podstawy opodatkowania oraz podatku należnego będzie możliwe dopiero po 
otrzymaniu potwierdzenia otrzymania faktury korygującej przez nabywcę (zob. art. 29a ust. 13 ustawy 
o VAT).
W księgach rachunkowych zwrot towaru jest ewidencjonowany analogicznie jak w przypadku rabatu. 
Załóżmy, że cena zakupu zwróconego towaru wynosiła 10 000 zł, zaś cena sprzedaży netto wynosiła 
12 000 zł.

Ewidencja w księgach roku 2014
1. Pz – przyjęcie zwróconego towaru do magazynu
Wn konto 330 „Towary” 10 000 zł
Ma konto 735 „Wartość sprzedanych towarów według cen nabycia” 10 000 zł
2. PK – zmniejszenie przychodów
Wn konto 730 „Sprzedaż towarów” 12 000 zł
Ma konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 12 000 zł

735 – Wartość sprzedanych 
towarów według cen nabycia 330 – Towary 730 – Sprzedaż towarów

Sp) xxx  10 000,00 (1 1) 10 000,00 2) 12 000,00  xxx (Sp

240 – Pozostałe rozrachunki 

 12 000,00 (2

Ewidencja w księgach roku 2015
1. Wystawienie faktury korygującej

a. wartość netto korekty sprzedaży
Wn konto 240 „Pozostałe rozrachunki” 12 000 zł

b. zmniejszenie VAT należnego (do odliczenia w późniejszym terminie)
Wn konto 222-2 „VAT należny do rozliczenia w późniejszym terminie” 2 760 zł

c. zmniejszenie należności od nabywcy /powstanie zobowiązania wobec nabywcy
Ma konto 201 „Rozrachunki z odbiorcami” 14 760 zł

2. Otrzymanie potwierdzenia odbioru – zmniejszenie VAT należnego 
Wn konto 222-1 „VAT należny do rozliczenia w bieżącym okresie” 2 760 zł 
Ma konto 222 -2 „VAT należny do rozliczenia w późniejszym terminie”  2 760 zł

201 – Rozrachunki 
z odbiorcami

222-2 – VAT należny
do rozliczenia 

w późniejszym terminie 240 – Pozostałe rozrachunki 

 14 760,00 (1c 1b) 2 760,00  2 760,00 (2 1a) 12 000,00  12 000,00 (Sp

222-1 – VAT należny 
do rozliczenia

 w bieżącym okresie

2) 2 760,00

Kwestią sporną jest, czy w przypadku zwrotów towarów, których dostawa została udokumentowana fak-
turami, obniżenie przychodu wymaga, co do zasady, wystawienia faktury korygującej, tj. nie jest możli-
we obniżenie przychodu bez jej wystawienia. W ocenie autora tak (odpowiednie zastosowanie ma doty-
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cząca rabatów interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu z 10 sierpnia 2011 r., 
sygn. ILPB3/423-212/11-2/MM). Można jednak spotkać na stronie internetowej Ministerstwa Finansów 
www.mofnet.gov.pl wyjaśnienie organu podatkowego reprezentujące odmienne stanowisko. Jak czyta-
my w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Poznaniu z 10 listopada 2008 r., sygn. 
ILPB3/423-504/08-3/KS:

MF
 (…) dla celów podatku dochodowego od osób prawnych, nie wystawienie faktury korygującej, a fak-

tyczny zwrot towaru, udokumentowany przez pracownika Spółki protokołem przyjęcia wadliwego 
towaru, co jest równoznaczne z uznaniem reklamacji przez Spółkę za zasadną, będzie podstawą do 

zmniejszenia przychodu.
Należy jednak zauważyć, że w interpretacji tej organ podatkowy zajął nieaktualne już stanowisko, 

że na skutek zwrotu towarów zmniejszany powinien być bieżący przychód podatnika. Stwierdził w niej, 
że reklamacja towaru i jego zwrot powinny być ujęte jako zmniejszające przychód tego roku podatkowe-
go – tj. roku, w którym został on faktycznie zwrócony – mimo że dotyczą dostaw zrealizowanych (przy-
chodów uzyskanych) w poprzednim roku podatkowym. W związku z tym z dużą dozą rezerwy należy 
podchodzić do zaprezentowanego przez organ podatkowy stanowiska odnośnie możliwości pomniejsza-
nia przychodów ze względu na zwrot towarów bez wystawienia faktury korygującej.

Natomiast w przypadku sprzedaży „bezfakturowej” zwroty towarów najczęściej są dokumentowane 
w sposób określony w § 3 ust. 4 rozporządzenia w sprawie kas rejestrujących. Przepis ten stanowi, że zwro-
ty towarów, które skutkują zwrotem całości lub części należności (zapłaty) z tytułu sprzedaży, ujmuje się 
w odrębnej ewidencji zawierającej:
1)  datę sprzedaży,
2)  nazwę towaru lub usługi pozwalającą na jednoznaczną ich identyfikację i ewentualnie opis towaru lub 

usługi stanowiący rozwinięcie tej nazwy,
3)  termin dokonania zwrotu towaru,
4)  wartość brutto zwracanego towaru – w przypadku zwrotu całości należności z tytułu sprzedaży,
5)  zwracaną kwotę (brutto) oraz odpowiadającą jej wartość podatku należnego – w przypadku zwrotu 

części należności z tytułu sprzedaży,
6)  dokument potwierdzający dokonanie sprzedaży. Nie musi to być paragon wydany nabywcy. Jak wy-

jaśnił Dyrektor Izby Skarbowej w Katowicach w interpretacji indywidualnej z 11 lipca 2013 r., sygn. 
IBPP3/443-484/13/KG:

MF
 (…) paragon fiskalny nie jest jedynym dokumentem przesądzającym o stanie faktycznym, który 

znajduje odzwierciedlenie w rzeczywistości. Dowodzenie zwrotu towaru, będącego podstawą doko-
nania korekty, na podstawie innych dokumentów aniżeli paragon fiskalny nie stoi w sprzeczności 

z obowiązującymi w tym zakresie przepisami prawa podatkowego,
7)  protokół przyjęcia zwrotu towaru podpisany przez sprzedawcę i nabywcę.

Powyższe nie dotyczy jednak zwrotu towarów dokonywanych w ramach sprzedaży „bezfakturowej”, któ-
ra nie została zaewidencjonowana przy zastosowaniu kasy rejestrującej. Często ma to miejsce, przykładowo, 
w przypadku sprzedaży przez Internet. W takich przypadkach zwrot towaru może zostać udokumentowa-
ny w dowolny sposób. Odpowiednie zastosowanie ma w tym zakresie interpretacja indywidualna Dyrektora 
Izby Skarbowej w Poznaniu z 10 sierpnia 2011 r., sygn. ILPB3/423-212/11-2/MM, w której czytamy, że:

MF
 (…) kwestię dokumentowania przychodów normują odrębne przepisy. Tym samym, jeżeli na gruncie 

przepisów o rachunkowości, przedmiotowe dowody (wyciąg z terminala lub paragon kasowy potwier-
dzony oświadczeniem o zagubieniu paragonu fiskalnego podpisanym przez klienta oraz ujęcie korekty 

w ewidencji korekt lub oświadczenie podpisane przez klienta oraz ujęcie korekty w ewidencji korekt), stanowią 
dowody księgowe, będące podstawą wprowadzenia do ksiąg rachunkowych, taki sposób udokumentowania jest 
wystarczający również dla celów podatku dochodowego od osób prawnych. Odnosząc powyższe uregulowania 
do przedstawionego opisu sprawy, należy stwierdzić, iż możliwa jest korekta przychodu w podatku dochodo-
wym od osób prawnych w przypadku zwrotu/reklamacji towaru, jeżeli klient nie posiada paragonu fiskalnego, 
a Spółka dysponuje dokumentami (…), gdy przedmiotowe udokumentowanie zwrotów/reklamacji spełnia wy-
mogi przepisów o rachunkowości.

W tym miejscu należy również zauważyć, że w przypadku zwrotu towarów sprzedanych za walu-
ty obce faktury korygujące dokumentujące zwrot towarów także najczęściej są wystawiane w walutach 
obcych. W takich przypadkach przychody zmniejszane powinny być przy zastosowaniu kursów pierwot-
nie zastosowanych (odpowiednie zastosowanie ma w tym zakresie dotycząca kosztów uzyskania przy-
chodów interpretacja indywidualna Dyrektora Izby Skarbowej w Katowicach z 12 maja 2010 r., sygn. 
IBPBI/2/423-273/10/MS). Osobną kwestią jest powstawanie w takich przypadkach różnic kursowych 
(więcej na ten temat w punkcie 3.3. Zwroty towarów a różnice kursowe).
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3.2. Korygowanie kosztów uzyskania przychodów w związku ze zwrotem towarów

Nie ulega wątpliwości, że jeżeli koszty nabycia zwróconego towaru zostały zaliczone do kosztów uzyska-
nia przychodów, konieczna jest korekta tych kosztów. Kwestią sporną jest, kiedy taka korekta powinna 
być rozliczana, tj. czy koszty powinny być korygowane wstecznie, czy na bieżąco.

Organy podatkowe jednoznacznie opowiadają się za pierwszym stanowiskiem. Ich zdaniem, kosz-
ty uzyskania przychodów dotyczące zwróconych towarów powinny być zmniejszane wstecznie, tj. po-
przez zmniejszenie kosztów uzyskania przychodów okresów rozliczeniowych (miesięcy lub kwartałów) 
oraz lat podatkowych, do których koszty te zostały zaliczone. Tytułem przykładu można wskazać inter-
pretację indywidualną Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 19 lutego 2014 r., sygn. ITPB1/415-
-1206b/13/AK). Czytamy w niej, że:

MF
 (…) zwroty towarów potwierdzone fakturami korygującymi, wpływają na zmniejszenie wcześniej 

wykazanych kosztów uzyskania przychodu. Zdarzenia te powinny zatem zostać uwzględnione 
w wielkości kosztów uzyskania przychodów poprzez ich zmniejszenie w okresie sprawozdawczym 

(miesiącu), w którym koszty te zostały potrącone. Faktura korygująca wskazuje bowiem właściwą wartość 
towaru, korekta kosztów wynikająca z faktury korygującej, powinna być odnoszona do uprzednio wykaza-
nych kosztów uzyskania przychodów, ponieważ późniejsze wystawienie faktury korygującej nie powoduje 
zmiany daty poniesienia tych wydatków.

Stanowisko reprezentowane przez organy podatkowe potwierdza również wyrok WSA w Białymstoku 
z 24 września 2014 r., sygn. akt I SA/Bk 222/14. Czytamy w nim, że:

WSA
 Sąd podziela stanowisko Ministra Finansów, że faktury korygujące odnoszą się ściśle do stanu za-

istniałego w przeszłości, tym samym nie dokumentują odrębnych zdarzeń gospodarczych. Punk-
tem odniesienia dla faktury korygującej jest faktura pierwotna. Bez względu, czy poniesiony koszt 

ma charakter kosztu bezpośredniego, czy też kosztu pośredniego, wystawiona faktura korygująca nie 
zmienia momentu poniesienia i potrącenia kosztu, a jedynie jego wysokość. Dlatego też zwroty towarów 
(ewentualnie zmniejszenia należności) potwierdzone fakturami korygującymi powinny zostać uwzględ-
nione w kosztach uzyskania przychodów w okresie sprawozdawczym (miesiącu), w którym koszty te zo-
stały pierwotnie potrącone.

W związku z tym, w sytuacji otrzymania faktury korygującej powodującej zmniejszenie lub zwiększenie 
kosztów uzyskania przychodów, podatnik winien złożyć deklarację korygującą uprzednio złożone zeznanie 
o wysokości osiągniętego dochodu (poniesionej straty) w latach ubiegłych – stosownie do art. 81 o.p.

Przyjęcie takiego stanowiska oznaczałoby jednak, że często w związku z dokonywaniem zwrotów to-
warów u podatników powstawałyby zaległości podatkowe. Zasadniczo kłóciłoby się to z zasadą, że od-
setki obciążać mogą podatnika tylko z powodów zawinionych przez niego. Dostrzegają to nieliczne sądy 
administracyjne. Odrzucają one stanowisko reprezentowane przez organy podatkowe uznające, że kosz-
ty uzyskania przychodów dotyczące zwróconych towarów powinny być zmniejszane wstecznie (zob. 
przykładowo wyrok WSA w Warszawie z 27 marca 2013 r., sygn. akt III SA/Wa 2715/12, czy wyrok WSA 
w Gdańsku z 19 lutego 2014 r., sygn. akt I SA/Gd 1686/13). Są to jednak orzeczenia nieprawomocne.

PRZYKŁAD

5 grudnia 2014 r. podatnik prowadzący podatkową księgę przychodów i rozchodów metodą kasową 
nabył towary i w tym samym dniu otrzymał fakturę dokumentującą dostawę towarów. Koszt nabycia 
tych towarów podatnik zaliczył do kosztów uzyskania przychodów grudnia 2014 r. Zwrot został przez 
sprzedawcę udokumentowany fakturą korygującą wystawioną na początku kwietnia 2015 r. W tej sy-
tuacji na podstawie otrzymanej faktury korygującej podatnik powinien zmniejszyć:
1)  koszty uzyskania przychodów grudnia 2014 r. – zdaniem organów podatkowych i niektórych są-

dów administracyjnych,
2)  koszty uzyskania przychodów kwietnia 2015 r. – zdaniem nielicznych sądów administracyjnych.

Z uwagi na fakt, że większość sądów orzeka o konieczności dokonywania korekt wstecz, nie można jedno-
znacznie stwierdzić, że wejście przez podatnika w spór z organem podatkowym w kwestii momentu dokony-
wania korekty kosztów zapewni mu wygraną przed sądem. Dlatego podatnik samodzielnie musi rozważyć, 
który z zaprezentowanych momentów korekty kosztów przyjąć za właściwy i stosować w swojej sytuacji.
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!
 UWAGA

Organy podatkowe w wydawanych przez siebie interpretacjach indywidualnych jednoznacznie 
stwierdzają, że w związku z dokonanym zwrotem towarów nabywca może zmniejszyć koszty 

uzyskania przychodów tylko wstecz.

Dodać należy, że w przypadku zwrotu towarów nabytych za waluty obce faktury korygujące (lub podobnego 
rodzaju dokumenty) dokumentujące zwrot towarów także najczęściej wystawiane są w walutach obcych. Przyj-
muje się, że w przypadkach takich koszty uzyskania przychodów zmniejszane powinny być przy zastosowaniu 
kursów pierwotnie zastosowanych. Jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Ka-
towicach z 12 maja 2010 r., sygn. IBPBI/2/423-273/10/MS:

MF
 (…) zasady ujmowania faktur korygujących powinny być kontynuacją zasad przyjętych dla faktur 

pierwotnych. Konsekwencją powyższego rozumowania będzie przeliczenie kwot wyrażonych w wa-
lutach obcych wykazanych na fakturach korygujących z zastosowaniem kursu przyjętego dla faktur 

pierwotnych (tj. faktur korygowanych).
Osobną kwestią jest powstawanie w takich przypadkach różnic kursowych (więcej na ten temat w punk-

cie 3.3. Zwroty towarów a różnice kursowe).
Oczywiście, kosztów uzyskania przychodów zmniejszać nie muszą podatnicy, którzy kosztów nabycia 

zwróconych towarów nie zaliczyli do kosztów uzyskania przychodów. W przypadku takich podatników, jak 
również w przypadku podatników, którzy zmniejszyli koszty uzyskania przychodów, nie ma także koniecz-
ności rozpoznawania przychodów z tytułu otrzymania zwrotu kwot zapłaconych za zwrócone towary. Do 
przychodów nie zalicza się bowiem zwróconych wydatków niezaliczonych do kosztów uzyskania przycho-
dów (zob. art. 14 ust. 3 pkt 3a ustawy o PIT i art. 12 ust. 4 pkt 6a ustawy o CIT).

Na marginesie należy zauważyć, że teoretycznie w grę wchodzi rozwiązanie polegające na zaniechaniu 
zmniejszania kosztów uzyskania przychodów w związku ze zwracaniem towarów z jednoczesnym rozpo-
znawaniu przychodów z tytułu otrzymywania zwrotów kwot zapłaconych za te towary. W praktyce jednak 
tego typu rozwiązanie nie jest stosowane, a w konsekwencji podatnicy decydujący na tego typu rozliczenie 
muszą być świadomi zwiększonego ryzyka podatkowego.

3.3. Zwroty towarów a różnice kursowe
Dokonywanie zwrotów towarów może skutkować powstawaniem różnic kursowych (niezależnie od róż-

nic kursowych, które wcześniej powstały w związku z uzyskaniem w walucie obcej przychodu lub poniesie-
niem kosztu w walucie obcej). Jak czytamy w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Ka-
towicach z 8 listopada 2010 r., sygn. IBPBI/1/415-780/10/KB:

MF
  (...) w przedstawionym we wniosku stanie faktycznym na wysokość uzyskanego przez Wnioskodawcę 

przychodu mają także wpływ różnice kursowe występujące w związku ze zwrotem towarów dokony-
wanych przez klientów. Zwrot towarów wpływa na zmniejszenie dokonanej wcześniej sprzedaży, a za-

tem wpływa bezpośrednio na uzyskany wcześniej przychód z pozarolniczej działalności gospodarczej. Jeżeli 
zwrot pieniędzy za zwracany towar odbywa się w walucie obcej, może dojść do powstania różnic kursowych.

Z kolei w interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 5 grudnia 2013 r., sygn. 
ITPB1/415-904b/13/WM, czytamy, że:

MF
 (…) na wysokość uzyskanego przez Wnioskodawcę przychodu mają także wpływ różnice kursowe wy-

stępujące w związku ze zwrotem towarów dokonywanych przez klientów. Zwrot towarów wpływa na 
zmniejszenie dokonanej wcześniej sprzedaży, a zatem wpływa bezpośrednio na uzyskany wcześniej 

przychód z pozarolniczej działalności gospodarczej. Jeżeli zwrot pieniędzy za zwracany towar odbywa się w wa-
lucie obcej, może również dojść do powstania różnic kursowych.

Obie przytoczone interpretacje dotyczą, co prawda, przychodów, lecz podobnie ma się rzecz, jeżeli cho-
dzi o koszty uzyskania przychodów. A zatem także otrzymywanie w walucie obcej zwrotu kwot zapłaco-
nych za zwracane towary może skutkować powstawaniem różnic kursowych.

Pojawia się pytanie, jak obliczać powyższe różnice kursowe. W cytowanej powyżej interpretacji indywi-
dualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Bydgoszczy z 5 grudnia 2013 r., sygn. ITPB1/415-904b/13/WM, prze-
czytać można, że:

MF
 (…) różnice te powstaną jeżeli wartość zwracanego towaru, przeliczona po kursie właściwym do 

przeliczenia przychodów uzyskanych z jego sprzedaży, tj. po średnim kursie NBP z ostatniego dnia 
roboczego poprzedzającego dzień uzyskania przychodu ze sprzedaży zwracanego towaru, będzie 

inna, niż wartość wypłacanych klientowi z tytułu zwrotu środków pieniężnych, przeliczona – w sytuacji gdy 
wystąpi przewalutowanie z waluty polskiej na obcą – po kursie faktycznie zastosowanym, tj. kursie PayPal 
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z dnia dokonania zwrotu pieniędzy, w przypadku gdy nie dojdzie do przewalutowania – po kursie średnim 
ogłaszanym przez Narodowy Bank Polski z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego zwrot pieniędzy.

Wynika z tego, że różnice kursowe z tytułu zwrotu towarów należy obliczać jako różnicę pomiędzy:
1)  przychodem uzyskanym ze sprzedaży towaru obliczonym według kursu średniego ogłoszonego przez 

Narodowy Bank Polski z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień uzyskania przychodu ze 
sprzedaży zwracanego towaru a zwróconą kwotą przeliczoną na złote według kursu faktycznie zastoso-
wanego, względnie kursu średniego ogłoszonego przez Narodowy Bank Polski z ostatniego dnia robo-
czego poprzedzającego zwrot pieniędzy (przy czym, zdaniem autora, dodatnia różnica oznacza stano-
wiącą przychód podatnika dodatnią różnicę kursową, zaś różnica ujemna – stanowiącą koszt uzyskania 
przychodów ujemną różnicę kursową) – w przypadku podatników otrzymujących zwracane towary.

PRZYKŁAD

21 października 2014 r. podatnik sprzedał (i wydał) niemieckiemu kontrahentowi towar za kwotę 
2600 euro. Ogłoszony 20 października 2014 r. przez Narodowy Bank Polski kurs średni euro wyniósł 
4,2232 zł, a więc z tytułu sprzedaży podatnik rozpoznał przychód w kwocie 10 980,32 zł (2600 × 
× 4,2232 zł). Na początku stycznia 2015 r. niemiecki kontrahent zareklamował towar i przysłał go 
podatnikowi. Podatnik uznał reklamację i 15 stycznia 2015 r. zwrócił niemieckiemu kontrahento-
wi 2600 euro. Kwota została przelana z rachunku walutowego podatnika. W tej sytuacji – zważyw-
szy że kurs średni euro ogłoszony przez Narodowy Bank Polski 14 stycznia 2015 r. wyniósł 4,2885 zł 
– z tytułu zwrotu kwoty zapłaconej za zwrócony towar podatnik powinien rozpoznać ujemną różni-
cę kursową w kwocie 169,78 zł (2600 × 4,2232 zł = 10 980,32 zł; 2600 × 4,2885 zł = 11 150,10 zł; 
10 980,32 zł – 11 150,10 zł = – 169,78 zł), a więc zaliczyć tę kwotę do kosztów uzyskania przychodów.

2)  kosztem uzyskania przychodów przeliczonym na złote według kursu średniego ogłoszonego przez Na-
rodowy Bank Polski z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień poniesienia kosztu a otrzyma-
ną z tytułu zwrotu towaru kwotą (przy czym, zdaniem autora, dodatnia różnica oznacza stanowiącą 
koszt uzyskania przychodów ujemną różnicę kursową, zaś różnica ujemna – stanowiącą przychód po-
datnika dodatnią różnicę kursową) – w przypadku podatników zwracających towary.

PRZYKŁAD

12 listopada 2014 r. podatnik (osoba fizyczna prowadząca działalność gospodarczą i prowadząca po-
datkową księgę przychodów i rozchodów) kupił towar od litewskiego kontrahenta za 600 euro. Za-
kup został przez sprzedawcę udokumentowany fakturą wystawioną 14 listopada 2014 r. W tej sytuacji 
– zważywszy że kurs średni euro ogłoszony 13 listopada 2014 r. przez Narodowy Bank Polski wyniósł 
4,2203 zł – z tytułu zakupu towaru podatnik zaliczył do kosztów uzyskania przychodów 2532,18 zł.
Na początku stycznia 2015 r. podatnik zwrócił towar, gdyż okazał się on wadliwy. Z tytułu zwrotu 
podatnik 20 stycznia 2015 r. otrzymał od litewskiego kontrahenta zwrot 600 euro. Kwota ta została 
przelana na rachunek złotówkowy polskiego podatnika i przeliczona przez bank podatnika według 
kursu 4,2009 zł, a więc kwota 600 euro została przeliczona na kwotę 2520,54 zł. W tej sytuacji z ty-
tułu otrzymania kwoty zapłaconej za zwrócony towar podatnik powinien rozpoznać ujemną różnicę 
kursową w kwocie 11,64 zł (2532,18 zł – 2520,54 zł = 11,64 zł), a więc zaliczyć tę kwotę do kosztów 
uzyskania przychodów.

3.4. Zwrot towarów w pkpir
Jak wcześniej wspominaliśmy, przepisy ustawy o PIT i ustawy o CIT nie określają zasad dokonywania 

korekt przychodów czy kosztów. Nie ma również uregulowań dotyczących momentu zmniejszenia (zwięk-
szenia) przychodów czy kosztów w wyniku korekty. Obecnie wśród organów podatkowych dominuje sta-
nowisko, że każdą korektę (niezależnie od przyczyny) należy rozliczyć w dacie pierwotnego powstania 
przychodu czy kosztu, a więc wstecz. Podatnik, który prowadzi pkpir, w związku z dokonaniem zwrotu to-
warów/otrzymaniem zwróconego towaru musi dokonać stosownych zapisów w pkpir.



Rabaty, premie i zwroty towarów – w podatku dochodowym i rachunkowości

34 www.pgp.infor.plPORADNIK GAZETY PRAWNEJ nr  2  (864)

PRZYKŁAD

Podatnik w grudniu 2014 r. kupił dwa komputery do sprzedaży za kwotę netto 6000 zł. W pkpir zakup 
ten zaewidencjonował w dacie 10 grudnia 2014 r. 

Zapis w pkpir – grudzień 2014 r.

Lp. Data zdarzenia
gospodarczego 

Nr dowodu
księgowego

Opis zdarzenia 
gospodarczego

Zakup towarów 
handlowych i materiałów 

wg cen zakupu
zł gr

- 1 -  - 2 -  - 3 -  - 6 -  - 10 -
567 10.12.2014 Faktura 

31/12/2014
Kupno towaru 6000 00

W marcu 2015 r. podatnik w ramach reklamacji dokonał zwrotu jednego z tych komputerów. Oka-
zało się bowiem, że jest on wadliwy. Dostawca uznał reklamację. Zwrócił pieniądze i wystawił fak-
turę korygującą do faktury z 10 grudnia 2014 r. Wartość zakupu podatnik skorygował z 6000 zł do 
3000 zł. Skutki dokonania korekty podatnik powinien rozliczyć w pkpir w grudniu 2014 r. Zapisu ko-
rygującego można dokonać na koniec miesiąca, którego korekta dotyczy. W kolumnie 2 księgi należy 
wpisać datę wystawienia faktury korygującej, ponieważ taki dzień wynika z dokumentu stanowiące-
go podstawę zapisu w księdze. Załóżmy, że podatnik zapisy w pkpir w grudniu 2014 r. zakończył na 
nume rze 592. W wyniku przeprowadzonej korekty wprowadzi do księgi w grudniu 2014 r. zapis o nu-
merze 593. Storna zapisów należy dokonać na czerwono lub ze znakiem minus. W kolumnie „Uwagi” 
podatnik może zaznaczyć, których pozycji dotyczy korekta. 
Dokonanie w ten sposób korekty w księdze powoduje konieczność przeliczenia podsumowań dokony-
wanych za poszczególne miesiące, jeżeli podatnik dokonuje ich narastająco. Zmienić należy również 
numerację zapisów, które następują po wpisanej korekcie. 
Należy zaznaczyć, że nadawanie dla dokumentów korygujących numeracji w pkpir w sposób zgodny 
z zaprezentowanym w przykładzie jest zalecane w przypadku, gdy podatnik nie miał w obrębie roku 
żadnych innych sytuacji, które spowodowałyby u niego konieczność korekty kosztów lub przychodów, 
bądź jeżeli liczba dokumentów jest niewielka. W przypadku gdy w danym roku liczba otrzymanych 
lub wystawionych faktur korygujących jest większa, zalecamy przy wpisywaniu ich do pkpir nada-
wanie im numerów odrębnych. W naszym przykładzie mogłoby to być np. 592A. Możliwość taką do-
puszczają również organy podatkowe. Z interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Rze-
szowie z 17 września 2007 r., nr L.IS.I/1/4151/33/2007 wynika, że dopuszcza się zapis, który nie 
zachowuje chronologii numeracji pozycji. W kolumnie „Uwagi” należy jednak wtedy wyjaśnić przy-
czynę braku chronologii w numeracji pozycji, czyli podać, że zapis został dokonany już po zamknięciu 
danego okresu rozliczeniowego. 

Zapis korekty w pkpir – grudzień 2014 r.

Lp. Data zdarzenia 
gospodarczego 

Nr dowodu 
księgowego

Opis zdarzenia 
gospodarczego

Zakup towarów 
handlowych 
i materiałów 

wg cen zakupu Uwagi

zł gr

- 1 -  - 2 -  - 3 -  - 6 -  - 10 - - 16 -
593 21.03.2015 FK 4/03/2015 Korekta zakupu – 3000 00 Dotyczy poz. 567

Podatnik złożył już zeznanie podatkowe za 2014 r. Załóżmy, że koszty uzyskania przychodów z pro-
wadzonej działalności gospodarczej wyniosły u niego 460 000 zł, z czego:
■ koszty zakupu towarów handlowych i materiałów – 380 000 zł,
■ koszty uboczne zakupu – 2000 zł,
■ suma pozostałych wydatków – 68 000 zł,
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■ wartość remanentu początkowego – 60 000 zł,
■ wartość remanentu końcowego – 50 000 zł.

Wyliczenie kosztów: 460 000 zł = (380 000 zł + 60 000 zł – 50 000 zł) + 2000 zł + 68 000 zł. 
W wyniku korekty wartość kosztów zakupu towarów handlowych zmniejszy się do 377 000 zł = 
= 380 000 zł – 3000 zł. Również wartość remanentu końcowego zmniejszy się o 3000 zł, do 47 000 zł = 
= 50 000 zł – 3000 zł. 
W ten sposób koszty uzyskania przychodów po korekcie dalej wyniosą 460 000 zł = (377 000 zł + 
+ 60 000 zł – 47 000 zł) + 2000 zł + 68 000 zł. 
W takim przypadku nie dochodzi do zmiany kosztów uzyskania przychodów w zeznaniu rocznym 
i nie trzeba składać korekty tego zeznania. Zmniejszy się natomiast wartość kosztów za grudzień (li-
czonych w księdze narastająco, bez uwzględnienia różnicy remanentów). Trzeba więc dopłacić ewen-
tualną zaliczkę na podatek dochodowy za grudzień 2014 r.

Przepisy podatkowe nie precyzują, jak dokonać korekty remanentu. Należy jednak przyjąć, że każda rze-
telna forma dokonania storna na podstawie faktury korygującej powinna być akceptowana przez organy 
podatkowe. Może to być zapis stornujący dokonany na druku spisu z natury. Można również sporządzić 
odrębne wyjaśnienie, w którym rozliczymy storno remanentu. 

Spis z natury w sklepie komputerowym

Jan Ciski Płock, 31 grudnia 2014 r.
09-411 Płock 
ul. Prosta 12
NIP 5660000001

Lp. Nazwa towaru Jednostka 
miary Ilość

Cena 
jednostkowa Wartość

Uwagi
zł gr zł gr

1.
2.
3.
4.

291.
292.

Myszka MAX
Klawiatura ROGER
Laptop ASUS WRX92
….
Laptop Acer AZD23
Tablet Glecover 7,1

szt. 
szt. 
szt.

szt.
szt.

3 
1 
1  

2 
2

47
136 

1 960

3 000 
456

00 
00 
00 

00 
00

141 
136 

1 960

6 000 
912

00 
00 
00 

00 
00

Razem 50 000 00

Spis zakończono na poz. 292
Razem wartość spisu: 50 000 zł, słownie: pięćdziesiąt tysięcy złotych

Podpisy osób uczestniczących w spisie
Jan Ciski – właściciel

Marta Bączyk – pracownik

Wyjaśnienie korekty remanentu 
Na podstawie FK nr 4/03/2015 z 21 marca 2015 r. remanent pomniejszono o kwotę 3000 zł. 
Dotyczy poz. 291 remanentu.
Po uwzględnieniu korekty remanent wynosi 47 000 zł, słownie: czterdzieści siedem tysięcy złotych.

Podpis właściciela
21 marca 2015 r. Jan Ciski   

Remanentu nie trzeba korygować, jeżeli zwracany towar nie był w nim ujęty, z uwagi na fakt jego sprzedaży.
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PRZYKŁAD

Podatnik kupił w sierpniu 2014 r. dwa komputery do sprzedaży za kwotę netto 6000 zł. W pkpir za-
kup ten zewidencjonował w dacie 10 sierpnia 2014 r. Jeden z tych komputerów sprzedał na fakturę 
18 sierpnia za kwotę 3800 zł. 

Zapis w pkpir – sierpień 2014 r.

Lp.
Data 

zdarzenia 
gospodarczego 

Nr dowodu 
księgowego

Opis zdarzenia 
gospodarczego

Wartość sprze-
danych towarów 

i usług

Zakup towarów 
handlowych 
i materiałów 

wg cen zakupu

zł gr zł gr

- 1 -  - 2 -  - 3 -  - 6 -  - 7 -  - 10 -

1420 10.08.2014 F 22/08/2014 Kupno towaru 6000 00

1510 18.08.2014 F 4/08/2014 Sprzedaż towaru  3800  00

W marcu 2015 r. podatnik w ramach reklamacji otrzymał zwrot tego komputera. Klient zażądał 
zwrotu pieniędzy. Podatnik uznał reklamację. Zwrócił pieniądze i wystawił fakturę korygującą do 
własnej faktury sprzedaży z 18 sierpnia 2014 r. Zareklamowany komputer zwrócił następnie swoje-
mu dostawcy. Ten również uznał reklamację, zwrócił pieniądze i wystawił fakturę korygującą. War-
tość dostawy skorygował z 6000 zł do 3000 zł netto. Skutki dokonania korekty podatnik powinien 
rozliczyć w pkpir w sierpniu 2014 r. Zapisu korygującego można dokonać na koniec miesiąca, któ-
rego korekta dotyczy.

Zapis korekty w pkpir – sierpień 2014 r.

Lp. 
Data 

zdarzenia 
gospodarczego 

Nr dowodu 
księgowego

Opis 
zdarzenia 

gospodarczego

Wartość
sprzedanych 

towarów 
i usług

Zakup 
towarów 

handlowych 
i materiałów 

wg cen zakupu
Uwagi

zł gr zł gr

- 1 -  - 2 -  - 3 -  - 6 -  - 7 -  - 10 - - 16 -

1610 14.03.2015 FK 
2/03/2015

Korekta 
sprzedaży

– 3800 00 Dotyczy 
poz. 1510

1611 21.03.2015 FK 
4/03/2015

Korekta 
zakupu 

 – 3000 00 Dotyczy 
poz. 1420

W przedstawionym przykładzie w wyniku korekty zmniejszył się dochód podatnika za sierpień 2014 r. 
(przychód zmniejszył się o 3800 zł, a koszty o 3000 zł, co równa się zmniejszeniu dochodu o 800 zł). 
Podatnik złożył już zeznanie roczne za 2014 r. Przychody wykazane w zeznaniu wyniosły 580 000 zł, 
koszty uzyskania przychodu wyniosły zaś 460 000 zł, z czego:
■ koszty zakupu towarów handlowych i materiałów – 380 000 zł,
■ koszty uboczne zakupu – 2000 zł,
■ suma pozostałych wydatków – 68 000 zł,
■ wartość remanentu początkowego – 60 000 zł,
■ wartość remanentu końcowego – 50 000 zł.
Wyliczenie kosztów: 460 000 zł = (380 000 zł + 60 000 zł – 50 000 zł) + 2000 zł + 68 000 zł.
Dochód wykazany w zeznaniu wyniósł 120 000 zł = 580 000 zł – 460 000 zł.



Rabaty, premie i zwroty towarów – w podatku dochodowym i rachunkowości

luty 2015 PORADNIK GAZETY PRAWNEJ nr  2  (864) 37

W wyniku korekty wartość koszów zakupu towarów handlowych zmniejszy się do 377 000 zł = 
= 380 000 zł – 3000 zł. Podatnik nie koryguje natomiast w takim przypadku remanentu sporządzo-
nego na dzień 31 grudnia 2014 r., ponieważ towar sprzedany w sierpniu 2014 r. nie był już w nim 
uwzględniony.
W ten sposób koszty uzyskania przychodów po korekcie wyniosą 457 000 zł = (377 000 zł + 60 000 zł – 
– 50 000 zł) + 2000 zł + 68 000 zł. 
Przychód po korekcie wyniesie 576 200 zł = 580 000 zł – 3800 zł.
Dochód w skorygowanym zeznaniu wyniesie zaś 119 200 zł = 576 200 zł – 457 000 zł, ulegnie więc 
on zmniejszeniu o 800 zł w stosunku do zeznania pierwotnego. Korektę zeznania podatkowego na-
leży złożyć z pisemnym wyjaśnieniem jej przyczyny. Skutkiem takiej korekty jest powstanie nadpłaty 
w podatku dochodowym od osób fizycznych, poprzez zmniejszenie podatku do zapłaty, albo zwięk-
szenie wykazanej w zeznaniu nadpłaty.

Podatnik ma obowiązek pomniejszyć wartość remanentu o kwotę, o którą zmniejszył koszty (zwięk-
szył przychody) na podstawie art. 24d ustawy o PIT, jeżeli zmniejszenie kosztów (zwiększenie przy-
chodów) związane było z zaliczeniem do kosztów: towarów handlowych, materiałów (surowców) 
podstawowych i pomocniczych, półwyrobów, produkcji w toku, wyrobów gotowych, braków i odpa-
dów, objętych remanentem. W remanencie należy ująć wartość pomniejszenia ze wskazaniem pozycji 
spisu z natury i pozycji w księdze. Obowiązek pomniejszenia wartości remanentu nie dotyczy tych wy-
datków, co do których przed sporządzeniem spisu podatnik dokonał „powrotnego” zwiększenia kosz-
tów in plus.

PRZYKŁAD

Podatnik w 30 sierpnia 2014 r. zaliczył zakupiony towar handlowy do kosztów. Termin płatności 
wynosił 14 dni. Podatnik nie zapłacił jednak tego wydatku w 2014 r. W październiku 2014 r. po-
datnik dokonał korekty kosztów, z uwagi na upływ 30. dnia od dnia terminu płatności tej faktury. 
Podatnik nie zapłacił faktury do końca 2014 r. Nie sprzedał też tego towaru w 2014 r. W takim przy-
padku w remanencie należy ująć wartość pomniejszenia ze wskazaniem pozycji spisu z natury i po-
zycji w księdze.

PODSTAWA PRAWNA:
■ art. 14 ust. 1 i 1c–1l, art. 14 ust. 3 pkt 3a, art. 22 ust. 5c, 5d i 6d, art. 21 ust. 1 pkt 38, art. 22 ust. 1, art. 23 ust. 1 pkt 43 

i 45, art. 24c, art. 29 ust. 1, art. 30 ust. 1 pkt 2, art. 41 ust. 1 oraz art. 42a ustawy z  26 lipca 1991 r. o podatku do-
chodowym od osób fizycznych – j.t. Dz.U. z 2012 r., poz. 361; ost.zm. Dz.U. z 2015 r., poz. 73,

■ art. 12 ust. 3–3i, art. 12 ust. 4 pkt 6a i 9, art. 15 ust. 1, art. 15 ust. 4d i 4e, art. 15a, art. 16 ust. 1 pkt 46 i 48, art. 21 
ust. 1 oraz art. 26 ust. 1 ustawy z 15 lutego 1992 r. o podatku dochodowym od osób prawnych – j.t. Dz.U. z 2014 r., 
poz. 851; ost.zm. Dz.U. z 2015 r., poz. 73,

■ art. 29a ust. 13–16 oraz art. 113 ustawy z 11 marca 2004 r. o podatku od towarów i usług – j.t. Dz.U. z 2011 r. Nr 177, 
poz. 1054; ost.zm. Dz.U. z 2014 r., poz. 1662,

■ art. 70 i art. 79 § 2 ustawy z 29 sierpnia 1997 r. – Ordynacja podatkowa – j.t. Dz.U. z 2012 r., poz. 749; ost.zm. Dz.U. 
z 2014 r., poz. 1644,

■ § 3 ust. 4 rozporządzenia Ministra Finansów z 14 marca 2013 r. w sprawie kas rejestrujących – Dz.U. z 2014 r., 
poz. 363.

Skutki w podatku dochodowym 
TOMASZ KRYWAN 

doradca podatkowy

Skutki w rachunkowości 
PAWEŁ MUŻ 

ekonomista, ekspert w zakresie rachunkowości
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Rabaty, premie 
i  zwroty towarów 
– w VAT i rachunkowości 

1. Rabaty pieniężne dokumentowane fakturami
Podstawą opodatkowania w podatku od towarów i usług jest wszystko, co stanowi zapłatę, którą 

dokonujący dostawy towarów lub usługodawca otrzymał lub ma otrzymać z tytułu sprzedaży od na-
bywcy, usługobiorcy lub osoby trzeciej, włącznie z otrzymanymi dotacjami, subwencjami i innymi 
dopłatami o podobnym charakterze, mającymi bezpośredni wpływ na cenę towarów dostarczanych 
lub usług świadczonych przez podatnika (art. 29a ustawy). Jednocześnie ustawodawca w wyraźny 
sposób zapisał, jakiego rodzaju kwoty powinny zwiększyć, a jakiego zmniejszyć podstawę opodatko-
wania. 

Jednym z najważniejszych narzędzi wpływających na podstawę opodatkowania (poprzez jej obni-
żenie) są rabaty. Mogą być przyznawane zarówno przed wykonaniem transakcji, jak i po transakcji. 
Sposób ich rozliczania i dokumentowania w VAT uzależniony jest od tego, kiedy zostały przyznane. 
Podkreślić jednak należy, że jest to jedyne kryterium czasowe: przed sprzedażą czy po niej. Prawo-
dawca nie wprowadza żadnego limitu czasowego, w którym rabaty mogą być udzielane (np. rok od 
sprzedaży). Istotnym wskaźnikiem czasowym, obok momentu samej operacji (przed- czy posprzedaż-
ny rabat), jest dla niektórych upływ terminu przedawnienia, ale i tutaj brakuje stosownej regulacji 
wobec bieżącego rozliczenia rabatu posprzedażowego.

1.1. Rabaty udzielane w momencie sprzedaży
Ustalając cenę świadczenia i udzielając rabatu przedsprzedażowego, strony mogą stosować różne me-

chanizmy jej kreowania:
■ I sposób – już na etapie negocjacji i ustaleń cenowych wynagrodzenie należne wykonawcy usługi czy 

dostawcy towaru jest zdefiniowane w akceptowalnej dla obu stron kwocie, bez rozbicia na cenę pierwot-
ną i udzielone zmniejszenie.

PRZYKŁAD

Spółka Alfa, prowadząca hurtownię owoców, sprzedała swojemu stałemu klientowi spółce Omega 
150 kg pomarańczy, których cena netto wynosi 3,5 zł, po 3 zł/kg.  Spółka Omega otrzymała rabat 
w wysokości 75 zł. W związku z tym spółka wystawiła fakturę.
Ewidencja księgowa odbywa się według rzeczywistej ceny zakupu, tj. 3 zł/kg.

Wzór faktury

Sprzedawca: Nabywca:
Alfa Sp. z o.o. Omega SA
99-999 Warszawa, ul. Zimowa 1 99-999 Warszawa, ul. Jesienna 1
NIP: XXX-XX-XX-XXX NIP: XXX-XX-XX-XXX

Faktura nr 12/2015
Data wystawienia: 10 lutego 2015 r.
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Lp.
Nazwa (rodzaj) 

towaru lub 
usługi

Miara i ilość 
towarów/

/zakres 
wykonanych 

usług

Cena
 jednostko-
wa bez VAT

Wartość 
sprzedaży 

bez VAT

Podatek VAT

Wartość 
bruttostawka VAT kwota VAT

1. Pomarańcze 150 kg 3,00 zł 450 zł 8% 36 zł

Podsumowanie: 450 zł x 36 zł 486 zł

Do zapłaty: 486 zł na rachunek bankowy 26 1963 8888 0000 1111  2345 7745

Uwagi: Udzielono rabatu w wysokości 75 zł. 

■ II sposób – sprzedawca decyduje się na wyraźne wykazanie ceny pierwotnej i udzielonego od niej rabatu; 
taki sposób postępowania może mieć swoje uzasadnienie w polityce cenowej (zwłaszcza tam, gdzie sprze-
dawca posługuje się cennikami), szerzej rozumianej strategii marketingowej, ale również w regulacjach po-
datkowych (np. ze względu na podatek dochodowy i wyeliminowanie poprzez ekonomiczne uzasadnienie 
rabatu, doszacowania przychodu przy sprzedaży rzeczy lub prawa za cenę niższą niż rynkowa).

PRZYKŁAD

Spółka Alfa prowadząca hurtownię owoców, sprzedała swojemu stałemu klientowi spółce Omega 
150 kg pomarańczy, których cena netto wynosi 3,5 zł. Spółka Omega otrzymała rabat w wysokości 
10% wartości sprzedaży netto.
Ewidencja księgowa odbywa się według rzeczywistej ceny zakupu, tj. 472 zł netto za 150 kg.

Wzór faktury

Sprzedawca: Nabywca:
Alfa Sp. z o.o. Omega SA
99-999 Warszawa, ul. Zimowa 1 99-999 Warszawa, ul. Jesienna 1
NIP: XXX-XX-XX-XXX NIP: XXX-XX-XX-XXX

Faktura nr 12/2015
Data wystawienia: 10 lutego 2015 r.

Lp.
Nazwa (rodzaj) 

towaru lub 
usługi

Miara 
i ilość

towarów/
/zakres 
wykona-

nych usług

Cena
 jednost-
kowa bez 

VAT

Wartość 
sprzedaży 

bez VAT

Wartość 
sprzedaży 
bez VAT po 
udzieleniu 

rabatu

Podatek VAT

Wartość 
bruttostawka 

VAT kwota VAT

1. Pomarańcze 150 kg 3,50 zł 525 zł 472 zł 8% 37,76 zł

Podsumowanie: 472 zł x 37,76 zł 509,76 zł

Do zapłaty: 509,76 zł na rachunek bankowy 26 1963 8888 0000 1111  2345 7745

Uwagi: Udzielono rabatu w wysokości 53  zł. 

O ile nie zostały uregulowane w szczególny sposób przypadki, w których strony ustaliły cenę ze zmniej-
szeniem i sprzedawca prezentuje ją w jednolity sposób (tj. jedną kwotą, bez rozbicia na cenę przed raba-
tem i wyodrębniony rabat), o tyle już wówczas, gdy ów rabat jest wyraźnie wydzielony, prawodawca wska-
zuje, jak należy się zachować.

Otóż ustawodawca wprost zaznaczył, że podstawa opodatkowania w podatku od towarów i usług nie 
obejmuje kwot:
■ stanowiących obniżkę cen w formie rabatu z tytułu wcześniejszej zapłaty,
■ udzielonych nabywcy lub usługobiorcy opustów i obniżek cen, uwzględnionych w momencie sprzedaży,
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■ otrzymanych od nabywcy lub usługobiorcy jako zwrot udokumentowanych wydatków poniesionych 
w imieniu i na rzecz nabywcy lub usługobiorcy i ujmowanych przejściowo przez podatnika w prowadzo-
nej przez niego ewidencji na potrzeby podatku.
Wyraźne rozgraniczenie rabatów z tytułu wcześniejszej zapłaty od obniżek uwzględnionych w momen-

cie sprzedaży nie pozostawia żadnych wątpliwości co do tego, że moment przyznania jest istotny jedy-
nie w przypadku tych drugich. Jednocześnie w katalogu pozycji, jakie powinny znaleźć się w fakturze do-
kumentującej transakcję, została wymieniona pozycja: kwoty wszelkich opustów lub obniżek cen, w tym 
w formie rabatu z tytułu wcześniejszej zapłaty, jeżeli nie zostały one uwzględnione w cenie jednostkowej 
netto (art. 106e ust. 1 pkt 10 ustawy).

Nie pozostawia to żadnych wątpliwości co do tego, że w przypadku rabatu przedsprzedażowego to stro-
ny (a niekiedy sam sprzedawca) decydują o tym, jak będzie on zaprezentowany:
■ jako zmniejszenie ceny jednostkowej netto (i jako taki de facto nieujawniony wprost w fakturze),
■ jako wydzielone obniżenie od ustalonej pierwotnie ceny netto.

Oczywiście, pomijając obniżki z tytułu wcześniejszej zapłaty – w przypadku których nie sama dekla-
racja, lecz rzeczywista płatność ma decydujące znaczenie – prawodawca w żaden sposób nie ingeruje 
w ustalenia stron dotyczące rabatów przedsprzedażowych, w szczególności pozostawia im sposób kalku-
lowania czy powód przyznania (strony muszą jednak pamiętać o możliwości doszacowania, w uzasad-
nionych przypadkach, podstawy opodatkowania w przypadku transakcji między podmiotami powiąza-
nymi).

PRZYKŁAD

Strony umówiły się, że w przypadku wyrobienia przez nabywcę określonego pułapu zakupów 
otrzyma on rabat procentowy. Aby jednak uniknąć kłopotów podatkowych, w umowie zostało zapi-
sane, że rabat będzie dotyczył nie zrealizowanych, lecz przyszłych transakcji i będzie rozliczany, aż 
do jego wykorzystania w kolejnych zakupach. W umowie został zapisany mechanizm rozliczania: 
wskaźnik procentowy rabatu stosowany jest do zakupów zakończonego kwartału w celu wyznacze-
nia kwoty rabatu; tak zdefiniowana kwota pomniejsza cenę zakupu kolejnych transakcji, jednak 
jednorazowo nie więcej niż o 15% wartości netto takiej transakcji – rabat jest rozliczany aż do jego 
całkowitego wykorzystania. Dla większej przejrzystości rabat ma być wyraźnie prezentowany w wy-
stawianych na bieżąco fakturach – rozwiązanie takie należy uznać za prawidłowe.

W praktyce najczęstsze są klasyczne rabaty pieniężne/kwotowe, czyli obniżenie ceny. Często obniż-
ki cen dokonywane są już w momencie sprzedaży. Innymi słowy, w szczególności w wyniku negocjacji, 
gorszej koniunktury na rynku czy w związku z nabyciem dużej ilości/wartości towarów lub usług, już na 
etapie realizowania transakcji strony uzgadniają, że cena będzie niższa niż np. wynikająca z oficjalnego 
cennika.

Z perspektywy rozliczeń VAT to dość klarowny przypadek. Został on uregulowany w art. 29a ust. 7 pkt 2 
ustawy z 11 marca 2004 r. o podatku od towarów i usług (dalej: ustawa o VAT). Zgodnie z jego brzmieniem 
podstawa opodatkowania nie obejmuje kwot udzielonych nabywcy lub usługobiorcy opustów i obniżek cen 
(czyli de facto rabatów), uwzględnionych w momencie sprzedaży.

Oznacza to, że już na etapie pierwotnego rozliczenia danej transakcji sprzedawca uwzględni obniżkę 
ceny. To właśnie ta obniżona cena będzie stanowić podstawę opodatkowania, powinna widnieć na faktu-
rze (przy czym dopuszczalne jest „pokazanie” na fakturze ceny przed rabatem i po nim, np. żeby osiągnąć 
wydźwięk marketingowy rabatu – zob. II sposób s. 39) i ostatecznie trafi do rejestru sprzedaży i deklaracji 
VAT. Oczywiste jest to, że nie wystąpi przesłanka wystawienia jakiejkolwiek późniejszej faktury korygującej 
czy zdobywania potwierdzenia od kontrahenta.

1.2. Rabaty udzielane po sprzedaży
Nieco bardziej skomplikowane i pracochłonne jest natomiast rozliczanie rabatów udzielonych już po 

zrealizowaniu sprzedaży, czyli tzw. rabatów potransakcyjnych. Przykładowo w wyniku renegocjacji cen 
czy pod wpływem niezadowolenia nabywcy z jakości dostarczonych towarów/usług sprzedawca może 
obniżyć cenę.

W takim przypadku należy wystawić fakturę korygującą (art. 29a ust. 10 ustawy o VAT).


